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INCOTERMS 
Las distintas cláusulas indican la transferencia del riesgo sobre la mercadería y las obligaciones y responsabilidades de cada una de  las partes.

Consideraciones generales:
Los INCOTERMS son cláusulas atinentes a la compra-venta internacional.

a) En todas las cláusulas el comprador debe pagar el precio convenido.

a) Son trece términos que están presentados en una gradación de crecientes obligaciones para el vendedor.

a) Lo corriente es que el vendedor se haga cargo de todo lo concerniente a la exportación, mientras que el comprador haga lo propio con los encargos de importación.

a) El embalaje es obligación del vendedor, que varía según el medio de 

transporte.

a) En los términos o grupo E las obligaciones y cargas de costos del vendedor  son mínimas, están reducidas a colocar la mercadería en su fábrica o depósito a disposición del comprador.

a) En los términos F la obligación del vendedor es entregar las mercaderías al medio de transporte, ya sea mediante la simple entrega o su puesta a bordo o costado del buque. Pero en ningún caso el vendedor paga los gastos de transporte.

a) En el grupo C el vendedor toma a su cargo los costos del transporte, pero no los riesgos del mismo.

a) Los grupos F y C son contrataciones de salida o embarque.

a) En el grupo D son cláusulas de contratación de llegada-entrega, los riesgos son a cargo del vendedor hasta que los bienes llegan a la frontera o están en el buque o en el muelle, puerto de destino o lugar o punto de destino convenido.

a) Es posible reagrupar los INCOTERMS según diferentes criterios: modo de transporte utilizado, año de edición, estructura simple o disociada.

a) Para optimizar los flujos internacionales de mercaderías y la sincronización con la documentación que la acompaña, se debe tener un claro conocimiento de los INCOTERMS. Pero además debemos distinguir su influencia directa e impacto sobre los precios facturados por el exportador, condiciones generales de venta o compra, transporte, seguro y procedimientos aduaneros.
1 – FINALIDAD.
La finalidad de los Incoterms es establecer un conjunto de reglas internacionales para la interpretación de los términos más utilizados en el comercio internacional. De ese modo, podrán evitarse las incertidumbres derivadas de las distintas interpretaciones de dichos términos en países diferentes o, por lo menos, podrán reducirse en gran medida.
A menudo, las partes de un contrato tienen un conocimiento impreciso de las distintas prácticas comerciales utilizadas en sus países respectivos. Esto puede dar pie a malentendidos, litigios y procesos, con todo lo que implica de pérdida de tiempo y dinero. Para solucionar estos problemas, la Cámara de Comercio Internacional publicó por primera vez en 1935 una serie de reglas internacionales para la interpretación de los términos comerciales. Dichas reglas fueron conocidas con el nombre de Incoterms 1936. Se han introducido modificaciones y añadidos en los años 1953, 1967, 1976, 1980, 1990 y actualmente en el 2000, a fin de ponerlas al día respecto de las prácticas comerciales internacionales actuales.
Debe acentuarse que el alcance de los Incoterms se limita a los temas relativos a los derechos y obligaciones de las partes del contrato de compraventa, en relación a la entrega de las mercancías vendidas (en el sentido de “tangibles”, sin incluir las “intangibles” como el software de ordenador).
Aparecen dos equivocaciones concretas en relación a los Incoterms que son muy frecuentes. Primera, a menudo se interpreta incorrectamente que los Incoterms se aplican al contrato de transporte y no al contrato de compraventa. Segunda, se da por sentado erróneamente que regulan todas las obligaciones que las partes deseen incluir en el contrato de compraventa.
Como siempre ha subrayado la CCI, los Incoterms se ocupan sólo de la relación entre vendedores y compradores en un contrato de compraventa y, más aún, sólo de algunos aspectos bien determinados.
Mientras que es esencial para los exportadores e importadores tomar en consideración la vinculación práctica entre los diversos contratos necesarios para ejecutar una transacción de venta internacional -donde no sólo se requiere el contrato de compraventa, sino también contratos de transporte, seguro y financiación-, los Incoterms se refieren sólo a uno de esos contratos; a saber, el contrato de compraventa.
No obstante, el acuerdo de las partes de utilizar un Incoterm particular tendrá necesariamente consecuencias para otros contratos. Por mencionar sólo algunos ejemplos, un vendedor que ha celebrado un contrato en términos CFR o CIF no puede cumplirlo con un modo de transporte diverso del marítimo, puesto que bajo esos términos debe entregar un conocimiento de embarque u otro documento marítimo al comprador, lo que no es posible si se utiliza otro modo de conducción. Además, el documento exigido por el crédito documentario dependerá necesariamente del modo de transporte deseado.
Segundo, los Incoterms versan sobre un número de obligaciones específicas impuestas a las partes -como la obligación del vendedor de poner las mercancías a disposición del comprador, entregarlas para el transporte o consignarlas en destino- y sobre la distribución del riesgo entre las partes en esos casos.
Además, se ocupan de las obligaciones de despacho de las mercancías para la exportación y la importación, el embalaje de las mercancías, la obligación del comprador de recibir la entrega, así como proporcionar la prueba de que se han cumplido debidamente las obligaciones respectivas. Aunque los Incoterms son sumamente importantes para el cumplimiento del contrato de compraventa, no se ocupan en absoluto de un buen número de problemas que pueden ocurrir en el propio contrato, como la transmisión de la propiedad y de otros derechos reales, el incumplimiento del contrato y sus consecuencias, así como las exoneraciones de responsabilidad en ciertas situaciones. Debe destacarse que los Incoterms no están pensados para reemplazar los términos contractuales necesarios en un contrato de compraventa completo, bien mediante la incorporación de términos típicos como de términos negociados individualmente.
Generalmente, los Incoterms no tratan de las consecuencias del incumplimiento del contrato ni de las exoneraciones de responsabilidad debidas a causas diversas. Esas cuestiones deben resolverse a través de otras estipulaciones del contrato de compraventa y de la ley aplicable.
Los Incoterms se han concebido para ser utilizados cuando las mercancías se venden para entregarlas más allá de las fronteras nacionales; por lo tanto, términos comerciales internacionales. Sin embargo, en la práctica también se incorporan a veces a contratos de compraventa de mercancías dentro de mercados puramente domésticos. Cuando los Incoterms se utilizan así, las cláusulas A2 y B2 y cualquier otra estipulación de otros artículos relativa a la exportación y a la importación devienen, obviamente, redundantes.
2. ¿POR QUÉ REVISIONES DE LOS INCOTERMS?
La razón principal de las revisiones sucesivas de los Incoterms ha sido la necesidad de adaptarlos a la práctica comercial contemporánea. Así, en la revisión de 1980 se introdujo el término Franco Transportista (ahora FCA) a fin de tratar el caso frecuente en que el punto de recepción en el tráfico marítimo ya no era el tradicional punto FOB (traspasando la borda del buque) sino más bien un punto tierra adentro, anterior a la carga a bordo del buque, cuando se estiban las mercancías en contenedores para el transporte posterior por mar o por la combinación de diferentes modos de transporte (el llamado transporte combinado o multimodal).

Posteriormente, en la revisión de los Incoterms de 1990, las cláusulas que trataban de la obligación del vendedor de proporcionar la prueba de la entrega permitían reemplazar los documentos de papel por mensajes EDI, siempre que las partes hubieran acordado comunicarse electrónicamente. Huelga decir que los esfuerzos han sido constantes para mejorar la redacción y presentación de los Incoterms, a fin de facilitar su eficacia práctica.

3. INCOTERMS 2000
Durante el proceso de revisión, que ha durado alrededor de dos años, la CCI ha hecho todo lo posible para solicitar puntos de vista y respuestas a los borradores sucesivos abarcando un amplio espectro de operadores de ámbito mundial, estando representados sus diversos sectores en los comités nacionales a través de los cuales opera la CCI. En efecto, ha sido gratificante comprobar que este proceso de revisión ha atraído mucho más la reacción de los usuarios de todo el mundo que cualquier revisión anterior de los Incoterms. El resultado de este diálogo son los Incoterms 2000, una versión que, al compararla con los Incoterms 1990, puede parece que ha efectuado pocos cambios. Resulta evidente, no obstante, que los Incoterms disfrutan de gran reconocimiento actualmente y que la CCI ha decidido por ello consolidar ese reconocimiento y evitar cambios para su propio bien. De otro lado, se han hecho grandes esfuerzos para asegurar que las palabras usadas en los Incoterms 2000 reflejan clara y fielmente la práctica comercial. Además, se han introducido cambios substantivos en dos áreas:

· las obligaciones de despachar las aduanas y pagar los derechos en condiciones FAS y DEQ; y

· las obligaciones de cargar y descargar en condiciones FCA.
Todos los cambios, tanto substanciales como formales, se han hecho en base a una investigación meticulosa entre los usuarios de los Incoterms y se ha prestado especial atención a las dudas recibidas desde 1990 por el Comité de Expertos de los Incoterms, constituido como un servicio adicional a los usuarios de los Incoterms.
4. INCORPORACIÓN DE LOS INCOTERMS EN EL CONTRATO DE COMPRAVENTA.
A la luz de los cambios hechos a los Incoterms de vez en cuando, es importante asegurar que, si las partes desean incorporarlos a su contrato de compraventa, se hace una referencia expresa a la versión actual de los Incoterms. Puede descuidarse fácilmente, por ejemplo, contienen una referencia a una versión anterior cuando los modelos contractuales - tipo o los modelos a la orden usados por los comerciantes. El defecto en la referencia a la versión actual puede provocar discusiones sobre si las partes acordaron esa versión u otra anterior, como parte del contrato. Los comerciantes que deseen usar los Incoterms 2000 deben especificar claramente que el contrato queda sometido a los “Incoterms 2000”.
5. LA ESTRUCTURA DE LOS INCOTERMS.
En 1990 los términos se agruparon en cuatro categorías básicamente diferentes para facilitar su comprensión; empezando, en primer lugar, con el término por el que el vendedor exclusivamente pone las mercancías a disposición del comprador en los propios locales del vendedor (el término 

“E”: EXW); seguido del segundo grupo, en que al vendedor se le encarga que entregue las mercancías a un transportista designado por el comprador (los términos “F”: FCA, FAS y FOB); continuando con los términos “C”, según los cuales el vendedor ha de contratar el transporte, pero sin asumir el riesgo de pérdida o daño de las mercancías o de costes adicionales debidos a hechos acaecidos después de la carga y despacho (CFR, CIF, CPT y CIP); y, finalmente, los términos “D”, según los cuales el vendedor ha de soportar todos los gastos y riesgos necesarios para llevar las mercancías al lugar de destino. El cuadro siguiente expone esta clasificación de los términos comerciales.
INCOTERMS 2000
	Grupo E
	EXW
	En Fábrica (... lugar designado)

	Salida
	
	

	Grupo F
	FCA
	Franco transportista (... lugar designado)

	Transporte principal no pagado
	FAS
	Franco al costado del buque (... puerto de carga convenido)

	
	FOB
	Franco a bordo (... puerto de carga convenido)

	Grupo C
	CFR
	Coste y flete (... puerto de destino convenido)


	Transporte principal pagado
	CIF
	Coste, seguro y flete (... puerto de destino convenido)

	
	CPT
	Transporte pagado hasta (... lugar de destino convenido)

	
	CIP
	Transporte y seguro pagado hasta (... lugar de destino convenido)

	Grupo D
	DAF
	Entregada en frontera (... lugar convenido)

	Llegada
	DES
	Entregada sobre buque (... puerto de destino convenido)

	
	DEQ
	Entregada en muelle (... puerto de destino convenido)

	
	DDU
	Entregada derechos no pagados (... lugar de destino convenido)

	
	DDP
	Entregada derechos pagados (... lugar de destino convenido)


MODO DE TRANSPORTE E INCOTERM 2000 APROPIADO.
Cualquier modo de transporte

	Grupo E
	EXW
	En Fábrica (... lugar convenido)

	Grupo F
	FCA
	Franco Transportista (... lugar convenido)

	Grupo C
	CPT
	Transporte Pagado Hasta (... lugar de destino convenido)

	
	CIP
	Transporte y Seguro Pagados hasta (... lugar de destino convenido)

	Grupo D
	DAF
	Entregada en Frontera (... lugar convenido)

	
	DDU
	Entregada Derechos No pagados (... lugar de destino convenido)

	
	DDP
	Etregada Derechos Pagados (... lugar de destino convenido)


Transporte por mar y vías de agua terrestres exclusivamente

	Grupo F
	FAS
	Franco al Costado del Buque (... puerto de carga convenido)

	
	FOB
	Franco A Bordo (... puerto de carga convenido)

	Grupo C
	CFR
	Coste y Flete (... puerto de destino convenido)

	
	CIF
	Coste, Seguro y Flete (... puerto de destino convenido)

	Grupo D
	DES
	Entregada Sobre Buque (... puerto de destino convenido)

	
	DEQ
	Entregada En Muelle (... puerto de destino convenido)

	
	
	


USO RECOMENDADO.
En algunos casos, el preámbulo recomienda emplear o no un término específico. Resulta particularmente importante respecto de la elección entre FCA y FOB. Desafortunadamente, los comerciantes continúan utilizando FOB cuando está totalmente fuera de lugar, provocando así riesgos para el vendedor posteriores a la entrega de las mercancías al transportista designado por el comprador.  El uso de FOB sólo es apropiado cuando se desea entregar las mercancías “a través de la borda del buque” o, en todo caso, al buque y no cuando se entregan las mercancías al transportista y después entran en el buque, por ejemplo estibadas en contenedores o cargadas en camiones o vagones en el llamado tráfico roll on - roll off. Por lo tanto, en el preámbulo del FOB se hace una seria advertencia de que el término no debe usarse cuando las partes no quieren que la entrega se produzca a través de la borda del buque.
Ocurre que las partes utilizan por equivocación términos destinados al transporte marítimo de mercancías cuando se proyecta otro modo de transporte. Esa situación puede poner al vendedor en una posición difícil, pues no puede cumplir su obligación de suministrar el documento adecuado al comprador (por ejemplo, un conocimiento de embarque, una carta de porte marítima o el equivalente electrónico). La tabla impresa en la párrafo 17 anterior explica claramente qué término comercial de los Incoterms 2000 es apropiado para qué modo de transporte. Igualmente, se indica en el preámbulo de cada término si se puede utilizar con todos los modos de transporte o sólo para el transporte de mercancías por mar.
EX WORK (EXW)
Vendedor: en fecha y plazo convenido pone a disposición del comprador,

la mercadería + la factura comercial en su establecimiento, fábrica o depósito
Comprador: se hace cargo de la mercadería, asumiendo gastos y riesgos de llevarla al lugar deseado (incluye gastos de despacho, derechos de exportación, carga, transporte, seguro, gastos de descarga, despacho y derechos de importación).
FREE   CARRIER    (FCA)
Vendedor: coloca mercadería despachada de aduana (es decir, corre con los gastos y derechos aduaneros) a cargo del transportista o persona designada por el comprador. Soporta los gastos hasta el momento de la entrega (incluyendo los gastos de carga).
Comprador: concluye el contrato de transporte a sus expensas y asume todos los gastos y los riesgos de perdida o daño de la mercadería desde que fue entregada al transportista, haciéndose cargo de su recepción. Debe obtener licencias de importación, autorizaciones oficiales y formalidades aduaneras de importación.
FREE ALONSIDE SHIP (FAS)
Vendedor: entrega la mercadería al costado del buque sobre el muelle o barcazas en el puerto de embarque convenido. Soporta todos los riesgos hasta la fecha de entrega, incluidos los trámites y derechos aduaneros
Comprador: paga el transporte desde el puerto convenido, gastos de carga y descarga, seguros, trámites, licencias y derechos de importación.
FREE  ON BOARD (FOB)
Vendedor: entrega la mercadería pasando la borda del buque en puerto convenido y asume  los riesgos por deterioros o daños en la mercadería hasta aquel momento. Son a su cuenta los  gastos de despacho, derechos aduaneros de exportación y gastos de carga.
Comprador: paga los gastos de inspección, derechos, impuestos, cargos oficiales propios de la importación y las de transporte desde el puerto de embarque, desde que la mercadería pasa la borda del buque.
COST & FREIGHT   (CFR)
Vendedor: despacha la mercadería, paga los gastos y flete necesarios para hacer llegar la mercadería al puerto de destino. Contrata el transporte y paga los gastos de descarga, asume los riesgos hasta el momento de sobrepasar la borda del buque, no asume los riesgos del transporte.
Comprador: asume riesgos desde el momento en que la mercadería fue dejada a bordo del buque, recibe la mercadería en el puerto de destino y paga todos los gastos de despacho y derechos aduaneros de importación.
COST, INSURANCE & FREIGHT  (CIF)
Vendedor: despacha la mercadería, paga los gastos y fletes necesarios para hacer llegar la mercadería a puerto de destino. Contrata el transporte, entrega la mercadería a bordo del buque y contrata seguro de carga cubriendo de riesgos de pérdidas o daño de la mercadería durante el transporte, desde el puerto de embarque al puerto de destino.
Comprador: asume los riesgos de pérdida o daño de la mercadería desde que sobrepasa la borda del buque en el puerto de embarque, pero paga todos los gastos relacionados con la mercadería desde su entrega en el puerto de destino.
CARRIED PAID TO... (CPT)
Vendedor: contrata el transporte y paga el flete hasta el destino convenido, entregando la mercadería al transportista, pagando los gastos por los trámites aduaneros de exportación y por la carga, y asumiendo los riesgos de pérdida o daño solo hasta el momento de la entrega.
Comprador: recibe la mercadería en el puerto de destino pagando los gastos de descarga y asume los riesgos de pérdida o daño de la mercadería, debiendo contratar el seguro de carga y cualquier gasto adicional desde que la misma fue entregada al transportista.
CARRIAGE & INSURANCE PAID TO...   (CIP)
Vendedor: contrata el transporte y paga el flete hasta el destino convenido, entrega la mercadería al transportista, paga gastos de despacho aduanero de exportación y por la carga, contrata a sus expensas el seguro de carga contra el riesgo de pérdida o daño de la mercadería durante el transporte.
Comprador: recibe la mercadería en el puerto de destino, paga gastos de descarga y absorbe cualquier gasto adicional desde que la misma fue entregada al transportista.
DELIVERED AT  FRONTIER (DAF)
Vendedor: asume gastos de despacho, trámites aduaneros y derechos de exportación y transporte, riesgos por pérdida o daño hasta entregar la mercadería en lugar convenido en la frontera.
Comprador: paga derechos, impuestos y cargos oficiales, trámites aduaneros de importación, y asume riesgos desde que la mercadería es puesta a su disposición en la frontera.
DELIVERED ex SHIP  (DES)
Vendedor: pone la mercadería a disposición del comprador a bordo del buque en el puerto de destino, sin despacharla en aduana para la importación. Asume todos los gastos y riesgos vinculados al transporte, es decir, paga la carga de las mercaderías al buque, seguro y flete.
Comprador: paga los gastos desde que la mercadería es puesta a su disposición a bordo, incluidos los de descarga, derechos, impuestos y costos de trámites aduaneros, y desde aquel momento asume todos los riesgos de pérdida o daño de la mercadería.
DELIVERED EX QUAY  (DEQ)
Vendedor: pone la mercadería a disposición del comprador sobre el muelle (desembarcadero) en el puerto de destino. Asume todos los riesgos de pérdida o daño y los gastos, incluidos los de transporte, derechos, impuestos y demás cargos que derivan de llevar la mercadería hasta ese punto.
Comprador: toma posesión de la mercadería en el muelle y desde entonces asume todos los riesgos de pérdida o daño de la mercadería, asumiendo los gastos, derechos y trámites de importación.
DELIVERED DUTY UNPAID (DDU)
Vendedor: entrega la mercadería en el lugar convenido del país de importación en la fecha o dentro del período acordado para la entrega; asume riesgos y gastos de transporte y otros en la que se incurrió hasta ese momento.
Comprador: toma posesión de la mercadería en el lugar convenido del país de importación, asumiendo los riesgos desde ese momento, descarga la mercadería y paga todos los derechos, impuestos y gastos correspondientes a la importación.
DELIVERED DUTY PAID  (DDP)
Vendedor:  ídem a DDU, pero además son a su cargo los costos y la obtención de las licencias de importación y trámites y derechos aduaneros pertinentes.
Esto ha sido todo por hoy y por este curso, espero que los temas que aquí hemos visto les sirvan para poder encarar con éxito su proyecto de exportación.

Los INCOTERMS se ordenan por grupos:
GRUPO E 
· EXW (EX WORK) (En fábrica...lugar convenido)

GRUPO F 
· FCA (FREE CARRIER) (Franco transportista...lugar convenido)

· FAS (FREE ALONSIDE SHIP) (Franco al costado del buque...puerto de embarque convenido)

· FOB (FREE ON BOARD) (Franco a bordo...puerto de embarque convenido)

GRUPO C
1) CFR (COST & FREIGHT) (Costo y flete...puerto de destino convenido).

1) CIF  (COST,INSURANCE & FREIGHT) (Costo, seguro y flete...puerto de destino convenido).

1) CPT (CARRIED PAID TO...) (Transporte pagado hasta...lugar de destino convenido).

1) CIP  (CARRIED & INSURANCE PAID TO...) (Transporte y seguro pagado hasta...lugar de 





           destino convenido).
GRUPO D
· DAF (DELIVERED AT FRONTIER) (Entregada en frontera...lugar convenido)

· DES (DELIVERED EX SHIP) (Entregada sobre el buque...puerto de destino convenido)

· DEQ (DELIVERED EX QUAY) (Entregada en muelle...puerto de destino convenido)

· DDU (DELIVERED DUTY UNPAID)(Entregada derechos no pagados...lugar destino convenido)

· DDP (DELIVERED DUTY PAID) (Entregada derechos  pagados...lugar destino convenido)

          LAS NUEVAS INCOTERMS 2010
La revisión a los ya antiguos Incoterms 2000 ha finalizado en el segundo semestre del año 2010, y a partir del 1º de enero del 2011 entraron en vigencia de los llamados “Incoterms 2010 de la Cámara de Comercio Internacional, debiendo todos los contratos de compraventa internacional hacer referencia a las reglas Incoterms 2010 como última versión de dichas reglas.
Los objetivos de esta adaptación fueron:
1) Reflejar en las cláusulas la realidad del comercio internacional actual,

· Dar a los Incoterms la flexibilidad requerida por la celeridad característica del comercio,
· Incorporar temas no tenidos en cuenta en los Incoterms 2000, como cuestiones logísticas vinculadas con la seguridad en la carga, la necesidad de sustituir los documentos en formato papel por documentos electrónicos, y nuevas tendencias en las prácticas comerciales internacionales, como la conteinerización y las entregas puerta a puerta.
La modificación más notoria y sorprendente fue la reducción de las cláusulas contenidas, de 13 a 11 Incoterms. Los que desaparecen son 4: DDU (Delivered Duty Unpaid), DAF (Delivered At Frontier), DES (Delivered Ex Ship), DEQ (Delivered Ex Quay).

          La eliminación de estos términos fue realizada en un esfuerzo de simplificar los Incoterms 

          y adecuarlos a la realidad del mercado, debido a que había algunas cláusulas usadas con poca  

          frecuencia o que se prestaban para un uso incorrecto.

          Lo novedoso es que, se incorporan 2 Incoterms: DAT (Delivered At Terminal) y DAP    
        (Delivered   At Place), que son cláusulas multimodales, por lo que son sumamente flexibles en    

         su aplicación. Sustituyen a los antiguos DES, DEQ, DDU y DAF.

La versión 2010 ofrece gráficos y guías prácticas para ayudar a los usuarios a elegir mejor la regla de los Incoterms más apropiada para sus transacciones, con cuadros resumen y con notas de orientación más detalladas acerca de cuándo un Incoterm debe y no debe ser utilizado. Por ejemplo, la nota de orientación para FOB desalienta su uso para contenedores.
Asimismo, incorpora los últimos avances en la práctica comercial y también actualiza y agrupa algunas de las reglas anteriores de una manera diferente, distinguiendo si es transporte marítimo o cualquier otro medio de transporte, o cambiando el lugar de transmisión de riesgos en CIF y FOB, de la vertical de la regla (en los “Incoterms 2000”) a sobre la cubierta del buque de la nueva edición. 
También incluye la revisión de 2004 del Código de los Estados Unidos de Comercio Uniforme, y refleja la aprobación en 2009 (por los mercados de seguros) de la versión revisada de las Cláusulas del Instituto de carga.

 LAS NOVEDADES: INCORPORACIÓN DAT – DAP

 DAT  (Delivered at Terminal – Entregado en Terminal)
          En este novedoso término, el vendedor realiza la entrega cuando la mercancía es puesta a 

          disposición del comprador en la terminal, puerto o aeropuerto convenido en el país de 

          destino (sin despachar de aduana para la importación). Se adecua a la tendencia del  

          comercio internacional de flexibilizar las operaciones logísticas. Ayuda a clarificar las  

          responsabilidades de la carga.

          Se interpreta que este incoterm sustituye a los términos DES (Entregada sobre Buque) y DEQ      

          (Entregada en muelle). 

La cláusula DAT debe utilizarse únicamente cuando la mercancía sea entregada, después de su transporte por cualquier modo, y descargada del medio de transporte sobre la terminal de carga del destino convenido. Es ideal para el transporte de carga consolidada, ya que permite su desconsolidación en la terminal de transporte en el país de destino.
          Sus características:

       • Es un término polivalente, utilizable en cualquier modo de transporte y en combinaciones  de  

       todos ellos. De esta manera, se adecua a la tendencia del comercio internacional de flexibilizar  

       las operaciones logísticas. 
      • El vendedor asume todos los costos y riesgos hasta dejar la mercancía en la terminal de  

       transporte designada o convenida (luego de descargar la misma) 
. 
       • El seguro del transporte principal está a cargo del vendedor, aunque su contratación no es  

       obligatoria.

       • Los tributos aduaneros de importación están a cargo del comprador.

         DAP (Delivered at Place – Entregado en un lugar)
          El término implica que el vendedor realiza la entrega de la mercancía al comprador a su             

          llegada al lugar de destino convenido, no corriendo con los costos de despacho de  

          aduana para  la importación y de descarga de la mercancía.
          Es el sustituto de los términos DAF (Entregada en frontera – Delivered At Frontier) y DDU  

          (Entregada derechos no pagados – Delivered Duty Unpaid). En relación a este último, no sólo  

          lo reemplaza sino que lo potencia, volviéndole más flexible y versátil, adaptándose de            

          mejor manera a la realidad del mercado y del mundo globalizado.         

         Cuando este punto de entrega de la mercancía es una terminal de transporte, el DAT es el           

          término apropiado a aplicar. Es ideal para régimen de carga completo ya que la             

          desconsolidación de la unidad de carga se produce en los almacenes o fábrica del  

          comprador.

          Sus características:

      • Polivalente, utilizable en cualquier modo de transporte y en combinaciones de todos ellos.

       • El vendedor soporta todos los costes y riesgos hasta dejar la mercancía en el punto 

       designado en el país de destino.

       • Los gastos de demoraje que se producen al despachar la mercancía de importación, son        

       asumidos por el vendedor. Estos gastos son aquellos costos y riesgos ocasionados por no  

      despachar oportunamente la mercancía para la importación (almacenaje, muellaje, etc.). No  

       incluyen gastos derivados del movimiento de contenedor, vaciado, llenado, etc. (éstos son  

       propios del despacho aduanero).

       • El seguro del transporte principal va a cargo del vendedor. Su contratación no es 

            obligatoria.
       • Los tributos aduaneros de importación van a cargo del comprador.
TRANSPORTE
          En relación a los medios de transporte, las dos grandes clasificaciones de los Incoterms  

         quedan remarcadas en la nueva versión 2010: 
· Marítimos, sólo utilizables en el transporte por mar y vías navegables interiores (fluvial):  

FAS, FOB, CFR, CIF.
· Polivalentes, que pueden ser utilizados para cualquier medio de transporte, incluido el marítimo y el fluvial: EXW, FCA, CPT, CIP, DDP, DAP.

CONTROL
Hace referencia al control de la operación por parte del vendedor o del comprador, en cuanto al “dominio” de la Cadena Logística”. Este control se ejerce desde posiciones de Incoterms sumamente diferentes para uno u otro.

De acuerdo al control del vendedor sobre la operación, los Incoterms pueden ser:
· Largos (Grupos C y D), debido a que la intervención del exportador  abarca mayor cantidad de eslabones en la cadena logística
· Cortos ( Grupos E y F), donde el importador tendrá bajo su vigilancia mayor número de etapas.
El vendedor, debe analizar dónde le conviene situarse, es decir, hasta dónde le es favorable ejercer un control sobre la Cadena Logística y que beneficios le reporta dicho control.
      SEGURIDAD 
          En la versión 2010, tanto el vendedor como el comprador están obligados a proporcionar toda  

          la información necesaria para obtener los documentos y permisos requeridos para efectuar los 

          trámites de exportación (vendedor) e importación (comprador) que ambas partes necesiten, y  

          que permitan el transporte. Se trata de un nivel de colaboración que en los Incoterms 2000 

          no  era obligatorio.
      SEGURO
          Con respecto a aquellos Incoterms que requieren la contratación de un seguro obligatorio, por 

          ejemplo CIP y CIF, se han introducido modificaciones en relación a la contratación del seguro  

          para reflejar los cambios recientes de las “Institute Cargo Clauses”. En la versión a emitirse, el    

          vendedor sólo está obligado a procurar la Cobertura  Mínima restringida a casos fortuitos o  

         accidentales: incendio, explosiones, colisiones, abordajes, vuelcos, descarrilamiento,  

         sacrificios en avería gruesa y eventuales  contribuciones, arrastre por las olas y gastos  

         de salvamento. Los compradores deberán evaluar que es un nivel de seguro muy bajo.

      GASTOS DE MANIPULACIÓN EN LAS TERMINALES
          En aquellos Incoterms donde el vendedor corre con los gastos de transporte de las mercancías 

          hasta el punto de destino (CPT, CIP, CFR, CIF, DAT, DAP y DDP), los gastos de descarga y  

          manipulación en el puerto de importación / terminal pueden haber sido cargados al  

          comprador por el vendedor, como parte del costo de las mercancías. Sin embargo, algunos 

          compradores han señalado que han pagado de nuevo por este servicio en el puerto o terminal    

          (de hecho, el doble de carga). 

          Las nuevas normas han tratado de abordar este problema al establecer con mayor claridad    
          quién es responsable de los gastos de manipulación en las terminales. Por ejemplo,         

          si el contrato de transporte del vendedor incluye los gastos de manipulación en el puerto o  

          terminal de importación, el vendedor no podrá cargar estos gastos  al comprador.

         DOCUMENTOS ELECTRÓNICOS
          Los nuevos Incoterms 2010 permiten la sustitución de cualquier documento por un registro   

          equivalente electrónico o procedimiento, siempre que las partes estén de acuerdo. De esta 

          manera, los medios electrónicos de comunicación tienen la misma validez que el papel.

          LA CORRECTA APLICACIÓN 
          El principal problema es que en muchas ocasiones los compradores y vendedores no utilizan el 

       Incoterm adecuado, para lo cual, es clave: 
b) Elegir el Incoterm correcto e Incorporarlo  específicamente en el contrato correspondiente, o de lo contrario no se aplicará. 

c)  Señalar con la mayor precisión posible el lugar donde se entregará / descargará la mercancía. 

d) Hacer la aclaración de que los Incoterms no describen las mercancías, las garantías,  
                obligaciones, precio, pago, propiedad, jurisdicción.

               CUADROS Y GRAFICOS: CADENA LOGISTICA
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MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES
Antes de comenzar con el estudio de los medios de pago más utilizados en el comercio internacional en general, y de la " carta de crédito documentario" en particular, conviene realizar, previamente, algunas precisiones sobre la operatoria y mecanismos  propios del comercio internacional.

El comercio se basa en la confianza. No son las regulaciones que establecen los legisladores las que hacen funcionar la actividad mercantil, sino la confianza que mutuamente se prestan los comerciantes vinculados en una operación específica. De ahí que el sistema de leyes tenga la particularidad de intervenir en el negocio bilateral únicamente para resguardar principios de orden público o para brindar un marco de seguridad y estabilidad en las relaciones entre los comerciantes, que supla una confianza limitada o simplemente inexistente.

Mientras que en materias propias del Derecho Civil, exigencias formales y materiales son repetidamente establecidas en resguardo de los intereses de las partes involucradas en el negocio jurídico, en materia comercial, prima la informalidad (cada día innumerables operaciones por cifras millonarias son realizadas por teléfono o correo electrónico, sin un mínimo de las formalidades que el Derecho Civil exige para transmitir un derecho real sobre un lote baldío.); una informalidad que responde a las exigencias de la celeridad propia de la actividad mercantil, y justificada por la confianza mutua.

Cuando un comerciante realiza negocios con otro de su plaza, cuya solvencia y reputación conoce, y que generan en él un alto índice de confianza, naturalmente, las exigencias formales y los resguardos jurídicos con los que revestirá la operación, serán sensiblemente menores que cuando los elementos antes citados no se verifican.

En materia de transacciones internacionales, a la lógica falta de confianza entre las partes, se suma la incertidumbre que genera el someterse a las estipulaciones de un sistema jurídico extranjero. Esto lleva a la necesaria distinción entre los llamados "riesgos comerciales" y "riesgos extraordinarios".

Los riesgos comerciales son los derivados, fundamentalmente, del incumplimiento, total o parcial de las obligaciones asumidas por las partes, la falta de pago o su insolvencia.

Los riesgos extraordinarios (también llamados "riesgo país") se refieren básicamente a circunstancias, ajenas al contrato que, de verificarse, generarían un perjuicio patrimonial a alguna de las partes o a ambas. Ejemplos típicos son revoluciones, sublevaciones, confiscaciones, expropiaciones, prohibiciones de importar o exportar, moratorias generalizadas, modificaciones del régimen cambiario, etc.

Márquez Sosa define al Comercio Exterior como "el acto de comercio celebrado entre residentes de un país (exportador) con los de otro Estado extranjero (importador), revestido de los recaudos y solemnidades administrativas, bancarias y fiscales que ambas legislaciones exigen respecto de la materia." 
 Éste concepto permite clarificar la delicada situación en la que se encuentran las partes involucradas en un acto de comercio exterior, a la que una serie de instituciones y procedimientos buscan brindar una respuesta, que provea niveles de seguridad (tanto en materia de riesgos comerciales como extraordinarios) sin que para lograrlo deba paralizarse el Comercio Internacional.

Teniendo presentes estas precisiones, se procederá al estudio de los instrumentos de pagos internacionales, analizándolos según la celeridad en su funcionamiento, su costo relativo y el nivel de protección que otorgan frente a los riesgos  específicos involucrados.

Condiciones de pago
En el comercio exterior la venta y compra de mercaderías o servicios es realizada entre países, lo que implica algunas formas diferentes de negociación y entrega del bien comercializado, conforme lo hemos analizado en las unidades anteriores.

Las condiciones de pagos internacionales también tienen sus propias formas y sobre las cuales discurriremos a partir de ahora .
La elección del instrumento de pago por parte del comprador y del vendedor debe brindar a las partes las garantías necesarias relativas a la entrega de la mercadería y el correspondiente cobro de la operación. 
Existen distintas modalidades de pago: Contado y a Plazo.
Contado puede ser:  1) Pago anticipado. 2) Contado contra entrega.                                                                                                                           
El pago directo constituye la forma más simple de canalización del precio de la compraventa internacional. Esta modalidad no ofrece garantías para ninguna de las partes.

Pago anticipado 
El pago anticipado  por parte del comprador se da, cuando el valor referente de la transacción es colocado a disposición del vendedor antes de la producción o del embarque de la mercadería, dependiendo aquello de lo establecido en el respectivo contrato. 

En inglés, es denominado “ advanced payment”.
Este pago puede ser hecho de diversas maneras: por medio de una orden bancaria a favor del vendedor, de un depósito en su cuenta bancaria, de la entrega de un cheque correspondiente al valor negociado o de la entrega de la moneda en especie. 

Esa es la forma mas conveniente de recibir el pago por parte del exportador, en el cual no corre ningún riesgo y que deja absolutamente tranquila la negociación con el comprador.
Para el comprador, mientras tanto, es la forma mas arriesgada de pago, ya que queda en posición de desventaja en relación al vendedor, aguardando ansiosamente por la producción, embarque y llegada de la mercadería o de la prestación del servicio contratado.

Contado contra Entrega.
Es la forma inversa al Pago Anticipado.
Si el pago resulta anticipado, el comprador se ve sometido al riesgo de que el exportador no embarque lo convenido.  Al contrario, si el pago es al contado contra entrega, el riesgo resulta para el vendedor frente a la posible negativa del importador de cumplir con su obligación. 
Aquí no hay intervención de los bancos, salvo en cuanto a que el pago se puede cursar mediante órdenes de pago bancarias, giros, transferencias, cheques, etc. La ausencia de seguridades para las partes intervinientes hace que la utilización de esta modalidad sólo sea aconsejable entre compañías que tienen un largo trato comercial de confianza, o que se trate de empresas vinculadas. Sin embargo, se puede ver que, a pesar del riesgo que implica, en numerosas oportunidades las empresas recurren a este procedimiento, debido a que la ausencia de intervención bancaria abarata los costos de la operación. 

Medios de Pago Internacionales.
· Cheques sobre el exterior

· Transferencias / Orden de Pago

· Cobranza documentaria 
· Créditos documentarios 

Cheques sobre el exterior.

Consiste en recibir el pago por la venta con cheque de un banco en el exterior.
Es el medio de pago más económico y a su ves el más riesgoso.

¿Qué alternativas de cobrarlo tiene el exportador? 
El riesgo es alto, ya que puede ocurrir que la cuenta no tenga fondos, las firmas de los firmantes son inexistentes, que la cuenta esté cerrada, que detengan el pago, etc.

Se utiliza este medio para pagos superior a los u$s 1.000.
Otros inconvenientes que pueden surgir es de que se verifique demora en el trámite de la cobranza y también de que tengamos que pagar un costo bancario y de traslado del cheque al exterior mayor a lo previsto.
Transferencia / Orden de Pago.

Es la transferencia de fondos que un Ordenante o Tomador (el importador) efectúa a favor de un Beneficiario (el exportador) mediante los canales bancarios. 
La Transferencia, con la correspondiente provisión de fondos, dispuesta por el Comprador, es retransmitida desde el banco de su plaza al de la plaza del Vendedor, a quien se le notifica que hay una Orden de Pago abierta a su favor y que la misma se hará efectiva bajo el cumplimiento de ciertos requisitos.
La Orden de Pago según la modalidad de pago puede ser, anticipada, diferida, contado, diferida a plazo. 
A la hora de emisión las mismas pueden ser: 

Según su Naturaleza.

a) Simple, ya que el pago se efectuará sólo con la firma de algún recibo por parte del exportador.
b) Condicionada, pagandose sólo con el compromiso asumido por parte del exportador pero entregando a cambio algún valor a cambio hasta que se perfeccione la exportación, pudiendose ser un pagaré, un cheque u otros valores.
c) Orden de Pago Documentaria, se liquidará y hará efectivo el pago al exportador, solo contra entrega de los documentos de embarque, es decir con el Conocimiento de embarque, Factura comercial y demás certificados exigibles en una operación de comercio internacional. De allí el nombre de Documentaria

Según su Utilidad:

a) Intransferible.
Es la transferencia de fondos que únicamente puede ser cobrada por el beneficiario a favor de quíen fue emitida.
b) Transferible.
Puede ser cobrada por un segundo beneficiario, a quíen el primero haya cedido en originario los derechos del caso. Debe estar expresamente autorizado en el cuerpo de la orden de pago.

Según su Seguridad y Garantías:

a) Revocable.
Es la transferencia de fondos que, sin necesidad de consentimiento por parte del beneficiario, puede ser revocada (anulada o cancelada). Se puede dejar sin efecto en cualquier momento a condición de que no hubiere sido cobrada por su beneficiario con anterioridad.
b) Irrevocable.
Es la transferencia de fondos que no se puede revocar ni cancelar sin expreso consentimiento previo del beneficiario; esto debe preverse en su texto.
Según su Forma de Pago.
a) Divisible
Es la transferencia de fondos cuyo cobro por parte del beneficiario se puede efectuar en forma escalonada, fraccionada o parcializada.
b) Indivisible
Es la transferencia de fondos cuyo cobro por parte del beneficiario se debe efectuar en forma íntegra y de una sola vez, es decir, no pueda ser fraccionada.
Cobranza o Cobro documentario 
Recorre el camino inverso de la Transferencia. Quíen inicia el trámite es el Vendedor y una vez que ya embarcó la mercadería hacia el exterior.
El vendedor realiza el embarque de la mercadería y remite por medio de un banco de su plaza a un banco de la plaza del comprador, los documentos previstos en la compraventa. 
Cuando el vendedor de los bienes quiere asegurarse que no se entreguen los documentos de la compra-venta internacional sino es contra el pago o la aceptación de una letra por parte del comprador puede recurrir al mecanismo de la cobranza con intervención bancaria. 

Un banco de la plaza del exportador, llamado Remitente, actuando por cuenta y orden de un cliente, llamado Librador (el exportador) tramita el cobro de valores ante un Girado (el importador), por intermedio de un banco de la plaza del Girado, llamado Cobrador, sin más responsabilidades o compromiso que ejecutar las instrucciones de su cliente 
Si se trata de una operación a plazo como no se podrá exigir el pago contra la entrega de los documentos, se le pedirá al comprador que acepte una letra de cambio girada por el vendedor en su propio beneficio por el importe del precio de la compraventa y con una fecha establecida en ésta. Contará así con un título de crédito de fácil trasmisión, susceptible de descuento. 
Una vez llegados los documentos al banco de la plaza del comprador, la entrega de los mismos se realiza contra la aceptación de la letra por parte del comprador o el pago vista. 
El sistema provee cierta seguridad en cuanto a evitar la entrega de los documentos, si no se realiza el pago o se acepta la letra, pero no garantiza el pago. 
Aval Bancario 
Mediante este mecanismo, un banco puede garantizar el pago del precio de una compraventa internacional, avalando la obligación de pago del comprador plasmada en la aceptación de una letra de cambio. 
Usualmente derivada de una cobranza, el vendedor que ha librado una letra a su propio beneficio cuenta con dos deudores solidarios, el comprador que acepto la letra y el banco que la avalo. 
Letra de Cambio Avalada 
La única forma de que se minimice el riesgo en una Cobranza Documentaria, sobre todo si la modalidad de pago es a Plazo, es que la misma sea acompañada de una Letra de Cambio, que es un documento contable internacionalmente aceptable,  Aceptada por el Importador y Avalada por el Banco del Importador, ya que de esta forma, el banco asume el riesgo comercial de la operación y pasa a ser Co – Obligado al pago, asegurandose el vendedor de que efectivamente va a cobrar.
Por otro lado, también es una excelente oportunidad para el exportador desde el punto de vista financiero, porque lo habilita a ir directamente a su banco (corresponsal) y ofrecerle de concretar una operación de descuento de documentos, que de ser viable para el banco y previa deducción de la tasa de descuento, hará efectiva la Letra de Cambio que avala la Cobranza Documentaria con la cuál se cancela la compraventa internacional de la mercadería que se ha exportado oportunamente, con lo cuál el exportador se hace de los fondos de manera inmediata, independientemente del plazo de 90 o 180 días por ejemplo, que se haya establecido para el pagopor parte del importador y de su banco.

Conclusión: Constituye un titulo susceptible de descuento, que le permite al vendedor financiarse durante el plazo que ha otorgado para el pago. 
El Crédito Documentario
Cada vez que un exportador se dispone a enviar una mercadería que ha vendido a un comprador que reside en otro país, asume un riesgo que no está presente en las operaciones de contado, y este riesgo está configurado básicamente por la eventualidad de que el comprador no pague la mercancía que le ha sido enviada. 

¿ Qué hacer para minimizar ese riesgo?.  La primera alternativa que se le abre al exportador es sin duda la de reclamar el pago del precio por adelantado, pero ¿sería aceptado ésto por el comprador?.

Imaginemos el caso de un comerciante argentino, que por una página de Internet entra en contacto con un fabricante tailandés, que ofrece a precios muy ventajosos los productos que nuestro comerciante local está requiriendo. Realizadas las negociaciones entre las partes referidas a precios, calidad y cantidad de producto, ¿aceptaría acaso el importador argentino pagar por adelantado al exportador el total del precio convenido en el contrato, sin siquiera haber tenido oportunidad de verificar que los envíos se realicen en tiempo y cantidades acordadas?. ¿ Aceptará el importador someterse a tamaño riesgo de incumplimiento por parte del exportador?.

 Indudablemente la respuesta a tales interrogantes es negativa. La falta de confianza recíproca llevaría a que la operación comercial no pudiera realizarse, con el perjuicio que ésto genera para los comerciantes (que ven limitadas sus oportunidades de negocios al, muchas veces, estrecho ámbito de sus economías nacionales) y para las economías de sus países en general, que no podrían aprovechar las ventajas que ofrece el comercio internacional.

Buscando una solución para este problema, es que durante el siglo XIX los bancos mercantiles desarrollan el crédito documentario.

Si el exportador, al momento de enviar sus mercaderías pudiera contar con  que un tercer sujeto (que reside en su plaza, al que conoce y en el cual confía) se obligará frente a él al pago del precio de las mercancías, sus temores desaparecerían.

Si el importador, antes de pagar el precio, tuviera la seguridad que el exportador cumplió ya las obligaciones acordadas en el contrato, cumpliría con su parte del contrato sin el temor de verse defraudado por el exportador.

¿Quién es ese nuevo sujeto, en el que tanto exportador como importador pueden confiar? Un banco.

 La Cámara de Comercio Internacional ha definido al crédito documentario como "todo convenio, cualquiera sea su denominación o designación, por medio del cual el banco (banco emisor), obrando por solicitud y de conformidad con las instrucciones de un cliente (el ordenante del crédito): I) debe hacer un pago a un tercero (el beneficiario) o a su orden, o aceptar letras de cambio giradas por el beneficiario, o II) autoriza a otro banco para que efectúe el pago o para que pague, acepte o negocie letras de cambio; contra la entrega de los documentos exigidos, siempre y cuando se cumplan los términos y las condiciones del crédito."

Comencemos por analizar la mecánica de su  funcionamiento, sus modalidades y las cuestiones sobre su naturaleza jurídica.

Un importador se presenta ante un banco a solicitar la apertura de un crédito a favor del exportador, que éste recién podrá hacer efectivo cuando presente una serie de documentos que acreditan el cumplimiento de sus obligaciones contractuales. La solicitud de apertura que realiza el importador (ordenante del crédito) se trata de una operación bancaria, independiente del contrato comercial que lo vincula con el exportador.

Así, el banco emisor, se compromete a pagar al exportador (beneficiario) una determinada suma de dinero (o a aceptar o negociar sus letras de cambio), de manera directa o por medio de un banco corresponsal, obligándose frente al beneficiario de manera directa y principal.

La gran ventaja que los operadores en comercio internacional encuentran en este instituto consiste básicamente en que el exportador contará como obligados al pago de sus acreencias, no sólo al importador, sino también, en la hipótesis más usual de que intervenga un banco corresponsal, a dos bancos. Respecto de uno de los bancos, el emisor, puede que el exportador tenga pocas referencias (se encuentra en el país del importador), pero el banco corresponsal, es un banco de su confianza, radicado en su plaza y que el mismo eligió al efectuar las negociaciones que lo vinculan con su comprador.

Y si ni el importador o el banco emisor pagan al exportador, sea por motivos comerciales (riesgos comerciales) o por aquellos eventos que configuran el llamado "riesgo país", el exportador tiene todavía un sujeto obligado, directo y principal, ubicado en su país, sometido a la jurisdicción de sus jueces nacionales, y ese obligado directo es el banco corresponsal.

Tanto los bancos corresponsal, emisor y el ordenante (importador) son deudores directos del beneficiario (exportador); por lógica éste reclamará primero el crédito contra el banco corresponsal, pues está en su plaza, pero libremente puede atacar al banco emisor y al ordenante, sin necesidad de probar el incumplimiento del banco corresponsal. Contra los bancos no tiene acción ejecutiva, sino acción ordinaria, fundada en el crédito documentario, mientras que contra el ordenante, sus acciones están fundadas en el incumplimiento del contrato comercial base, no estando vinculadas ya a la operación bancaria del crédito documentario, sino a la específica operación comercial que tuvieron en miras exportador e importador. 

Con entregar en tiempo propio  al banco corresponsal la documentación que acredita el cumplimiento de sus obligaciones contractuales, el exportador  obtiene la protección que significa tener, no uno, sino tres deudores, siendo uno de ellos un banco de reconocida reputación de su país.

Desde la posición del importador, un banco de su confianza se encargará de revisar una serie de documentos que presentará oportunamente el exportador, y únicamente si considera que el exportador cumplió acabadamente con sus obligaciones contractuales, procederá a realizar el pago correspondiente, asegurándose que toda la documentación que necesite el importador para poder llevar adelante los trámites de nacionalización de la mercadería, le llegarán en tiempo y forma. 

El banco emisor se convierte así en obligado directo al pago frente al beneficiario. ¿Bajo qué circunstancias asumiría un banco semejante obligación?. Pueden darse dos hipótesis fundamentales; la primera es que el ordenante (importador) al solicitar la apertura del crédito, deposite en el banco emisor el monto de la operación a realizar, con más las comisiones bancarias requeridas; la segunda alternativa (y más habitual) consiste en que el banco emisor otorgue un crédito al ordenante por los montos involucrados. Según esta modalidad, el crédito documentario se convierte, no sólo en un instrumento de pago, sino también en un mecanismo de financiación de las importaciones que otorga el banco emisor al importador.

Por lógica, para acceder a esta financiación, el ordenante deberá contar con una carpeta de crédito calificada en el banco (usualmente se exigen garantías reales).

Como en todo otorgamiento de un crédito, el banco emisor evaluará la carpeta de crédito del ordenante, sus garantías, y exigirá la actualización de los datos de la empresa solicitante, su estado de situación patrimonial y sus estados de resultados, manifestación de bienes del ordenante, información sobre sus ventas e ingresos y cumplimiento de los recaudos impositivos y previsionales.
 Deberá igualmente verificar si el ordenante se encuentra inscripto como importador en la Dirección General de Aduana y si la importación de las mercaderías no está prohibida.

Seguidamente procederá a considerar el monto del crédito, su plazo, características de los productos a importar, capacidad de repago y garantías colaterales.

El banco debe tomar debida cuenta de las instrucciones del ordenante, que fundamentalmente versarán sobre las modalidades del crédito, los datos del beneficiario, los bienes objeto del contrato base, fecha y  forma de envío, la documentación a requerir al vendedor, plazo del crédito, monto y moneda del crédito y todo otro recaudo que se considere relevante.

Al otorgar el crédito, el banco emite la llamada "carta de crédito". En ella se compromete a pagar al beneficiario allí instituido si se verifican las condiciones en ella establecidas.

Por lo tanto la relación entre el ordenante y el banco emisor es una típica relación de crédito.
 La diferencia respecto a otras operaciones de crédito bancario que usualmente gestionan los comerciantes radica en la institución del beneficiario de tal crédito: en lugar gestionarlo a su favor, el comerciante lo solicita a favor del exportador.

El banco, al emitir la carta de crédito, se compromete al pago frente al exportador, pero bajo condición.

Y esto es así por cuanto, al realizarse las negociaciones propias de la compraventa internacional entre exportador e importador, éstos acordaron que el vendedor deberá acreditar el fiel cumplimiento de sus obligaciones contractuales mediante la presentación ante el banco de una serie de documentos. Sólo luego de evaluar esa documentación, el banco pagará el crédito.

¿Qué documentación acostumbra exigirse al exportador?.

· Facturas comerciales; que salvo disposición en contrario, deben estar emitidas a nombre del ordenante. La descripción de las mercaderías debe corresponder a la que figura en la carta de crédito admitiéndose diferencias de hasta más o menos un 5%, salvo estipulación expresa o que se trate de partidas individualizadas o que la cantidad esté determinada en unidades de embalaje.

· Documentación de transporte, por ejemplo conocimientos de embarque o guías aéreas, que deben acreditar el despacho de las mercaderías o que el transportador ya las tomó a su cargo. No se admiten conocimientos "sucios".

· Documentación relativa al seguro. Se exigen las pólizas, no aceptándose simples certificados de cobertura. Lista de Empaque.

· Certificado de origen, si correspondiere.

· Certificados de análisis.

· Certificados sanitarios.

· Certificados de calidad.

· Folletos, planimetría y toda otra documentación  que se haya establecido.

En la negociación del contrato, son las partes, importador y exportador, los que acuerdan la documentación que éste deberá presentar al banco. Cuando solicita la apertura de la carta de crédito, el importador debe ser muy prolijo en detallar la documentación que el banco deberá requerir al exportador como condición al pago, pues el banco no puede reclamar al exportador documentación que el importador no le haya indicado exigir.

Así pues, el importador se presenta ante un banco, solicita la apertura de un crédito documentario a favor de un beneficiario e indica al banco que documentación deberá exigir a dicho beneficiario, como condición impuesta para el pago. 

Modalidades  del Crédito Documentario

· Créditos directos: son aquellos utilizados por los grandes bancos internacionales, que al contar con sucursales a lo largo de todo el mundo, se encargan del proceso de emisión de la carta de crédito en el país del ordenante y, mediante una sucursal, de la notificación y pago al vendedor, en su plaza. Su gran ventaja es la disminución en el costo de comisiones bancarias que permite.
· Crédito revocable: ¿Puede el importador revocar unilateralmente el crédito que ordenó a favor del exportador?. La respuesta es afirmativa; las Reglas y Usos Uniformes de la Cámara de Comercio Internacional establecen que si expresamente se hubiese estipulado en la carta de crédito la revocabilidad, el crédito documentario es revocable por el ordenante o el banco emisor hasta el momento en que el beneficiario presente al banco notificador la documentación  por la que estaba obligado en la carta de crédito.  Imaginemos un contrato internacional por la fabricación de una usina atómica; el vendedor, firmado el contrato y notificado de la existencia a su favor del crédito acordado, procede a fabricar la usina, para lo cual debe contratar personal, adquirir insumos, endeudarse con proveedores, todo para encontrarse con que el día anterior a la presentación de la documentación ante el banco, el ordenante decide revocar unilateralmente el crédito acordado, con lo que sus esperanzas de cobrar por la tarea realizada, se tornan ilusorias. No es éste el lugar para discutir sobre las responsabilidades que caerán en cabeza del importador, sino más bien que esas responsabilidades tendrá que reclamarlas el exportador a miles de kilómetros de su plaza, bajo un sistema normativo extranjero, y peor, mientras dure el proceso, sufrirá los perjuicios derivados de todos los contratos y requerimientos de financiamiento que ha tenido que desarrollar para elaborar el producto objeto del contrato internacional base de la carta de crédito. Seguramente se irá a la quiebra antes de poder recuperar algo de todo lo que perdió por culpa de la revocación unilateral del ordenante o su banco.
· Crédito irrevocable: Para evitar tan graves inconvenientes es que los exportadores exigen siempre que los créditos sean irrevocables. Un crédito irrevocable no puede ser revocado o modificado por el ordenante o el banco emisor desde el momento de su notificación al beneficiario. La notificación  marca el momento en que para el beneficiario, las relaciones jurídicas emergentes del crédito documentario quedan consolidadas.
· Crédito notificado: Se da cuando el banco corresponsal  no asume frente al beneficiario la obligación de pago. Los únicos obligados al pago son el otorgante y el banco emisor, comprometiéndose el banco corresponsal sólo a notificar al beneficiario de la existencia de un crédito abierto a su favor.
· Banco pagador: Cuando el banco corresponsal es designado banco pagador, está recibiendo del emisor  mandato para recibir y verificar la documentación del beneficiario, y pagar por cuenta y orden del banco emisor.
· Crédito confirmado: En este caso, el banco notificador asume frente al beneficiario, la obligación de pago, con lo que se suma al banco emisor como obligado directo y principal pagador. Únicamente los créditos irrevocables pueden ser realizados bajo esta modalidad. El crédito confirmado es el que brinda mayores seguridades al exportador por cuanto va a contar como obligado directo al pago con un banco de su plaza, que designó en el contrato base, y que le permite gestionar el cobro de sus acreencias, no solo contra el banco emisor, sino contra un banco de su país, eliminando de esta forma los riesgos extraordinarios, sin que por esto pierda la posibilidad de reclamar ante el banco emisor.
La Carta de Crédito

Es el documento que emite el banco y por el cual se compromete como directo y principal pagador de la obligación, siempre y cuando se verifiquen las condiciones allí establecidas.

En ella figuran las modalidades bajo las cuales ha sido emitida, los documentos que debe presentar el beneficiario y su fecha de presentación. Todas estas estipulaciones deben ser transmitidas por el banco emisor al banco corresponsal, para que proceda a notificar la carta de crédito al beneficiario.

Contenido:

· Nombre y domicilio del banco emisor.

· Lugar y fecha de emisión, y número del crédito.

· Si el crédito es irrevocable, así debe estar expresado.

· Mención expresa de que el crédito queda sometido a las reglas y usos uniformes relativos a los créditos documentarios.

· Nombre y dirección del beneficiario.

· Nombre del ordenante.

· Monto del crédito y moneda de pago.

· Nombre y domicilio del banco corresponsal, y si actuará como notificador, pagador o confirmante.

· Los documentos comerciales contra los cuales se pagará al beneficiario.

· Fecha última de embarque y fecha límite de presentación de la documentación.

Resulta importante recordar que el banco corresponsal,  debe verificar la aparente autenticidad del crédito que notifica. 

Según lo establecen las Reglas, los bancos "negocian sobre documentos y no sobre mercaderías"
 y por lo tanto "tampoco asumen obligación ni responsabilidad alguna por la descripción, cantidad, peso, calidad, estado, embalaje, despacho, valor o existencia de las mercaderías representadas por los documentos, ni aún respecto a la buena fe o a los actos u omisiones, a la solvencia, al cumplimiento de las obligaciones o a la reputación de los despachantes, transportistas o aseguradores de las mercancías o de cualquier otra persona, quienquiera que sea"
. Los bancos nunca entran en contacto directo con las mercaderías, su labor consiste en evaluar la documentación y los títulos representativos de dichas mercaderías, analizando sus condiciones extrínsecas y su concordancia.

Cuando al examinar la documentación, el banco corresponsal encontrare discrepancias entre lo presentado por el beneficiario y lo exigido por la carta de crédito, deberá abstenerse de pagarla, e informará de estas discrepancias al banco emisor, el cual luego informar a su ordenante y de evaluar la documentación, procederá a informar al banco corresponsal si el abridor acepta o rechaza la documentación. El rechazo y sus fundamentos serán notificados por el banco corresponsal al beneficiario, al que devolverá los documentos.

Siguiendo con las cuestiones relativas a los documentos que debe presentar el beneficiario, salvo estipulación en contrario de la carta de crédito, se admite que sean presentadas al banco corresponsal las fotocopias de los documentos originales.
Casos especiales
a) Créditos divisibles:  se utiliza cuando es contratan despachos fraccionados de mercaderías. Existen dos modalidades: a) que se fije una fecha máxima  para que sea completado el total de los despachos; b) aceptándose envíos parciales, se fija una fecha tope para la presentación de la documentación acreditante de cada envío. En este último caso, si no se hace un despacho en la fecha acordada, salvo estipulación en contrario, cae la disponibilidad del crédito para esa fracción y las siguientes. Los créditos divisibles son muy utilizados para los casos de operaciones de suministro regular de insumos o productos, pues disminuyen los costos de la operación al integrar dentro de un único crédito documentario una serie de varios envíos.
b) Créditos "Cláusula Roja": Se utiliza cuando el importador está otorgando al exportador una financiación, facilitándole anticipos, contra el compromiso de presentar oportunamente la documentación exigida en la carta de crédito.
c) Créditos "Cláusula Verde": es otro caso de financiación dada por el ordenante al exportador, diferenciándose del anterior en que bajo esta modalidad, los anticipos al beneficiario serán otorgados únicamente contra certificados de depósitos de las mercaderías o compromisos de custodia de las mercaderías que a favor del ordenante, asume el beneficiario.
d) Crédito "Back to Back": Generalmente utilizado en los casos en que el beneficiario del crédito abierto por el importador no es quién efectivamente produce las mercaderías, sino un intermediario, que gracias a esta modalidad, y tomando como respaldo el crédito que el importador abrió a su favor, abrirá un nuevo crédito, instituyendo como beneficiario a un tercero, completamente extraño a la relación contractual que lo une con el importador. Por lógica, este "crédito derivado" debe ser por montos inferiores y a plazo menor que el abierto por el importador.
MERCADO DE CAMBIOS.

EL PRINCIPIO DEL MERCADO CAMBIARIO
En su forma actual el mercado de cambios aparece cuando las economías de trueque de mercaderías desaparecen y se transforman en economías monetarias y el mundo pasa de un sistema cerrado de comercio a otro de economía abierta.

Así, ese mercado comienza, a principios del siglo pasado, un crecimiento sostenido ayudado por una sensible intensificación del comercio internacional y de las transferencias financieras entre los países.

EL NEGOCIO CAMBIARIO

AUMENTA DESPUÉS DE LA SEGUNDA GUERRA MUNDIAL DEBIDO A LOS FACTORES SIGUIENTES

2) Internacionalización del comercio

3) Diversificación y expansión de las grandes corporaciones 

4) Transferencias de divisas de un país a otro con mayor renta o seguridad

5) Sustancial evolución del turismo internacional

6) Movimientos de divisas que realizan los bancos centrales y los bancos 
El negocio del dinero:
La técnica del comercio con monedas extranjeras (divisas y billetes), tal como se la conoce en la actualidad, se empieza a experimentar alrededor de 1880.
Pero el real desarrollo del mercado logra consolidarse cuando se cumplen dos condiciones fundamentales:

1) Fue necesario primero que se generalizara el sistema donde las operaciones de cambio de monedas pudieran llevarse a cabo evitando su traslado físico. Así nació la modalidad de los créditos y débitos directos en cuentas corrientes abiertas en bancos del exterior. Esto supuso que los bancos deberían lograr un alto grado de eficiencia y seguridad y, a la vez, conquistar la confianza de sus pares y clientes.

2) Se necesitó buscar y luego lograr que los medios de comunicación y de administración alcanzaran un alto grado de perfección y sofisticación, como realmente ocurrió con la utilización del telégrafo en primer lugar, luego el teléfono y más tarde el teletipo, la televisión, los satélites y la computadora.

3) En economía se denomina mercado al lugar donde oferentes y demandantes operan sobre bienes económicos que satisfacen las necesidades del hombre. La definición genérica dice que "es la plaza o el país en que convergen las fuerzas de la oferta y la demanda de una determinada mercancía dando lugar a la fijación de su precio".

El Mercado de Cambios también participa de aquellas características y su definición generica es similar, aunque su funcionamiento presenta particularidades propias muy especiales y definidas que lo distinguen con perfiles distintivos.

Cuando hablamos de Mercado en general, de inmediato nuestra mente vuela imaginando un recinto al que concurren quienes necesitan comprar y quienes quieren vender, donde en rueda, aquellos que conforman la corriente de la oferta y los que se encuentran en la fuerza de la demanda, marcan el precio de la mercadería.

Pero en el caso del mercado de cambios tenemos que borrar la impresión de un recinto al que concurren los exportadores a vender su mercadería -divisas en este caso- y acuden también los que necesitan de tales divisas, o sea los importadores, para sufragar sus compras. No existe tal recinto propio denominado Mercado en que confluyan ambas corrientes -la vendedora y la compradora-y marquen el precio del valor de la mercadería divisa. No es precisamente un mercado, como podría ser el de cereales o el de valores, en el que se determinan los precios de los granos y los papeles de negocios.

 Así, pues, se puede decir que cuando se habla de un mercado, en general, inmediatamente se imagina un recinto, grande o pequeño, al que concurren los que necesitan comprar o vender algún tipo de objeto y, en rueda, discuten y finalmente llegan a un acuerdo para fijarle un precio que satisfaga a las partes.

El mercado de cambios, sin embargo, no funciona de esa manera y ésa es, precisamente, su principal y especial característica.

Se forma espontáneamente, de hecho, simplemente por la necesidad que tienen de encontrarse y ofrecerse mutuamente lo que necesitan esas dos fuerzas que lo conforman: la oferta y la demanda.

Pero ese encuentro que teóricamente parece posible no lo es en la práctica porque tanto los oferentes como los demandantes aparecen como células aisladas que no se conocen entre sí y ni siquiera tienen la posibilidad de encontrarse para satisfacer sus requerimientos.

De ahí, entonces, surge la necesidad de que, para que este circuito pueda cerrarse y entre en funcionamiento, aparezca en escena alguien que pueda facilitar la reunión de las dos partes. Y ese "alguien", en este mercado, son las entidades financieras que operan en él.
El papel de los bancos
Pero cada banco, individualmente, sólo tiene una parte de aquellos actores que son sus propios clientes oferentes y demandantes.

Por eso se puede concluir que la totalidad de los bancos en el mundo, cada uno con sus clientes, conforman este inmenso mercado de cambios hoy totalmente globalizado que funciona, ininterrumpidamente, las 24 horas.

Es oportuno señalar que individualmente aquellas instituciones financieras habitualmente actúan compensando las transacciones de compra y venta de monedas extranjeras que permanentemente realizan sus clientes, quedándole, por lo general, un saldo en favor o en contra que deberá equilibrar.

Se dice, entonces, que por ese motivo el banco "sale al mercado" tanto para vender sus excedentes en una determinada divisa como para comprar lo que le falte para cerrar sus posiciones. Ahí, precisamente, comienza esta historia.

INSTITUCIONES AUTORIZADAS PARA OPERAR EN CAMBIOS
Para que el circuito anteriormente descripto funcione debidamente, se necesita de otra parte que intervenga. Ese otro sujeto interviniente es el Banco, o Bancos Autorizados a operar con divisas, los cuales canalizan las operaciones de sus clientes, los importadores y exportadores.

Dicho de esta manera, cada Banco posee una parte de la oferta y la demanda de divisas, estando lógicamente la totalidad pulverizada en los Bancos del Sistema, la que luego debidamente canalizada, confluye al Banco Central, que fija las paridades.

Es decir que cada Banco respecto de sus clientes importadores y exportadores, actúa como un ente compensador que canaliza primariamente las operaciones entre sus propios demandantes-oferentes. De tal forma la compensación se convierte en un clearing entre clientes que necesariamente deberá arrojar un saldo. Si éste es proveniente de la mayor venta de divisas, estaremos en presencia de un Banco Exportador (constituido por un importante bagaje de clientes vendedores) y si por el contrario, el saldo es proveniente de una mayor compra, estaremos ante un Banco Importador.

En el léxico bancario, se dice frente a estas determinadas circunstancias (compradoras o vendedoras) que el Banco sale al Mercado, es decir incursiona en él tratando de obtener su faltante o colocar sus excedentes.

Habíamos dicho que en nuestro país no existe un mercado como recinto, sino un mercado formado de hecho, por la necesidad misma del encuentro que tienen las dos corrientes que lo conforman.

Estas dos corrientes: Oferta o Sector Exportador con todo el alcance de ser suministrador de bienes, capitales y servicios y Demanda o Factor Importador con igual radio de acción, podría encontrarse y cubrir sus necesidades recíprocas, pero en la práctica ello no es posible, lo cual hace necesario la intervención de otros elementos u otras partes.

Una de estas partes serían los Bancos -autorizados para operar en cambios-que actúan a modo de compensadores entre sus propios importadores y exportadores, haciendo un intercambio de esas ofertas y demandas de divisas. El saldo que pudiera resultar de tales operaciones, será cubierto o entregado por el mercado, dentro del cual dicho Banco sale a operar para ofrecer o solicitar conforme a la necesidad que tenga.

De esta manera podemos decir que, cuando la demanda (A) es igual a la oferta (B), el mercado se encuentra en situación de equilibrio. El Mercado se encuentra en baja cuando la Oferta (B) es superior a la Demanda (A) y se dará la situación de alza cuando A es > B. Con estas partes intervinientes puede funcionar perfectamente bien el Mercado de Cambios; pero existe una tercera parte, que son los Corredores de Cambio.

Este agente auxiliar del comercio actúa en la intermediación de la oferta y la demanda de divisas con un efecto de barrera o esclusa, que elimina la posibilidad del conocimiento recíproco de la presencia de una fuerza determinada en el mercado, actuando dentro de la ética y el secreto profesional, logrando de esta manera establecer el necesario equilibrio y promedio de precio o cotización. Esa es la principal función del Corredor de Cambios.

Veamos otra de las funciones que le es propia a este Auxiliar del Comercio: no pueden ni deben tener intereses propios en las operaciones que realizan, sino que en todos los casos deben representar intereses de terceros que le han sido confiados, es decir son meros mandatarios.

Su retribución -y única utilidad- debe ser la comisión que perciben, la cual es fijada por el BCRA y le es abonada por el Vendedor. En cuanto a su situación jurídica, le caben las propias de los Auxiliares del Comercio legisladas por nuestro Código y las que a los de su clase fije el BCRA de quien en definitiva dependen en el ejercicio de su actividad.

La agudeza y experiencia de los Corredores de Cambio, los habilita para evaluar la tendencia del mercado y acelerar las transacciones encomendadas por sus clientes.
AUTORIDAD ECONÓMICA MONETARIA
El Mercado de Cambios en nuestro país actúa bajo la orientación, supervisión y determinación de normas que emanan del Banco Central de la República Argentina, único Agente Financiero del Estado, organismo que como ente económico monetario y por imperio de la Ley está encargado de la vigilancia y observancia del Mercado de Cambios. Vale decir que todas las partes que actúan en este Mercado, deben acatar las disposiciones que emanan del BCRA. Esta Autoridad Bancaria, máxima en su género esta gobernada por un Directorio nombrado por el Poder Ejecutivo Nacional y regido por la Carta Orgánica que le es propia.
TIPO DE CAMBIO 

Es el número de unidades de MONEDA LOCAL Que es preciso entregar para adquirir una unidad de MONEDA EXTRANJERA
Respecto de los tipos de cambios en la negociación de divisas encontramos:
	TIPOS DE CAMBIO

	FLEXIBLES

	Se determinan libremente por la acción de la oferta y la demanda

	

	Es un régimen cambiario que los países han empleado con menor frecuencia y por períodos cortos.

	

	No existe compromiso alguno del gobierno de sostener una paridad específicamente determinada.


	TIPOS DE CAMBIO

	FIJOS

	Su valor se establece y queda ligado a un determinado patrón o a una determinada moneda extranjera

	

	El Banco Central se obliga a intervenir permanentemente en el mercado para mantener su valor.

	

	Los desequilibrios se ajustan mediante modificaciones de la oferta monetaria.


	TIPOS DE CAMBIO

	FLOTACIÓN ADMINISTRADA

	Es un sistema mixto, que se ubica a mitad de camino de los anteriores.

	

	Este régimen es el que impera en los principales bloques monetarios del mundo desde 1971.

	

	Los bancos centrales actúan en los mercados par atenuar las fluctuaciones muy agudas y efímeras, sin entorpecer tendencias cuando éstas se manifiestan irreversibles.

	

	Se acuerdan bandas de flotación no explícitas y flexibles.


En nuestro país, el BCRA fijó en su momento dos clases, que eran:

El tipo de cambio llamado Comercial y el llamado Financiero, los cuales se usaban para distintos tipos de operaciones.

Era intención fundamental (y así estaba reglamentado en las respectivas Circulares del BCRA) que todo el sistema de ingreso y egreso de divisas se cursara por el Mercado, a los tipos de cambio previamente fijados.

Lógicamente que existía el inevitable Mercado Paralelo o Negro que, aunque nos duele decirlo, era el técnicamente llamado Libre, pues entraba en juego la real necesidad de la oferta y la demanda, incluyendo la propia del Estado.

El Mercado paralelo, como sabemos, es ilegal y las personas físicas o jurídicas que se avienen a intervenir en sus operaciones, lógicamente vulneran las disposiciones que sobre política cambiaria instrumenta el BCRA y se hacen pasibles de severas sanciones, por  tráfico ilegal de divisas.

También en épocas de hiperinflación, funcionaban el Tipo de Cambio Comercial, el Industrial y el Mixto.

Con la Ley de Convertibilidad, teníamos un Tipo de Cambio Fijo, anclado al Dólar Estadounidense.
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* 

Es un tipo de cambio fijo.

* Fijado arbitrariamente por el Gobierno Nacional.

*Se monopoliza la oferta monetaria.

* Negociación obligatoria de divisas.


· Control de Cambios: también es un tipo de cambio fijo, pero fijado arbitrariamente por el Gobierno Nacional por intermedio de su autoridad monetaria quien a la vez monopoliza el control de la oferta monetaria, existiendo la obligación de todo receptor de divisas desde el exterior, cualquiera sea su origen o causa, de liquidar sus divisas ante la autoridad monetaria (Banco Central) al tipo de cambio fijado por el Estado.

Este sistema de “Control de Cambios” surgió como consecuencia de la quiebra del sistema multilateral de pagos y comercio a principios de 1930; conduciendo a las negociaciones bilaterales de las naciones y la consecuente disminución del comercio internacional.

En este sistema existen dos modos:
 1) Un solo tipo de cambio para exportaciones e importaciones (alternativamente pueden fijarlos diferentes, uno para exportar y otro para importar.),
 2) Tipos de cambios múltiples, en el que el Estado fija diferentes tipos de cambio para liquidar diferentes operaciones, el más común es la existencia de un tipo de cambio para el comercio (cambio comercial), otro para las operaciones financieras (cambio financiero), y un tercero para el Turismo (cambio turístico), existiendo generalmente limitaciones a sumas determinadas para la venta de cambio extranjero para residentes que viajan al exterior. También pueden fijar según prioridades que determina el Estado diferentes tipos de cambio según el tipo de bien o mercadería que se importe o exporte, empleándose en todos los casos como restrictivo para las transacciones económicas que el Estado considere no necesarias. En este caso debe obtenerse par importar el previo “permiso de cambio” ante la autoridad correspondiente.

Este sistema genera como consecuencia, el incremento del contrabando y el mercado paralelo (o negro) de divisas (en especial billetes de monedas extranjeras).

NEGOCIACIONES DE DIVISAS
En la actualidad, tanto el egreso como el ingreso de divisas provenientes de importaciones o exportaciones respectivamente, debe cursarse por los Bancos del Sistema Bancario Argentino, autorizados a operar en cambios. La misma disposición rige para cualquier  tipo de cobros o pagos originados por el comercio exterior, turismo, ayuda familiar, transferencia de tecnología, etc.

Así, pues, en materia de exportación los exportadores deben negociar sus divisas, producto de sus ventas al exterior en un plazo determinado con relación al embarque de las mercaderías o con relación a la fecha de vencimientos pactado para la obligación de pago del comprador del exterior. Igualmente sucede con el importador que tiene un plazo mínimo y máximo para acudir al mercado en demanda de divisas para cumplir con su obligación en el exterior previa autorización en cada paso del BCRA. Luego, los otros conceptos están expresamente determinados, cuáles son los permitidos y los que no figuran como tales, y no pueden ser sujeto de la operación cambiaria libremente sino que debe consultarse previamente al BCRA.

También para algunos conceptos permitidos debe recordarse que existen determinados requisitos que deben ser satisfechos previamente por los interesados y luego podrán realizarse las operaciones cambiarias, con ciertas limitaciones en los montos.

Este mercado de cambios está sujeto a la ley de la demanda y oferta y tal como vemos, la autoridad monetaria interviene como una parte más, actuante en el mercado, como factor regulador del mismo y para mantener el nivel adecuado del mercado de cambios. 
TIPOS DE OPERACIONES
Cualquiera de ellas puede ser realizada normalmente en tanto y en cuanto no se encuentren especial y expresamente prohibidas o suspendidas en su operatoria por el BCRA. Veamos cada una de ellas:
· La Operación de Contado se genera por la confluencia de la oferta y demanda de divisas, en las que el precio de la transacción se fija de acuerdo a la cotización vigente a ese momento. En nuestro país como en la mayoría de los que integran el sistema financiero internacional, las operaciones de contado se realizan y liquidan conforme a normas establecidas por el Banco Central. En nuestro caso particular, observamos dos etapas: una de concertación y otra de liquidación. La primera es el compromiso de las partes de hacer y dar respectivamente, mientras que la segunda, es la materialización de la operación.

·  La Operación a Término, es aquélla en que a raíz de una transacción exterior, como la señalada en a), la forma de pago será diferida ¿En qué varía esta situación? Para que el BCRA fije el tipo de cambio al vencimiento, es necesario que el Banco Interviniente integre una fórmula especial con todos los datos de la operación a futuro, a la que debe adicionar el correspondiente interés por el tiempo de diferimiento.

Esta es la operatoria en situaciones normales de procedimiento cambiarlo pero en épocas como las actuales, por los desajustes que son de público conocimiento, es necesario efectuar las correspondientes consultas antes de que las operaciones se concreten debidamente.

 De acuerdo a normas, el BCRA puede exigir también que se constituya un Seguro de Cambios sobre éstas, lo cual por otra parte es oneroso y tiene también la finalidad de disuadir este tipo de operaciones ¿Por qué? Por que a veces con el ingreso de préstamos a corto plazo y conforme a las políticas instrumentadas en materia de economía monetaria, puede darse lugar al incremento de tasa inflacionaria.

· La Operación de Pase o "Swap", llamadas también "Swap arrangements" en la terminología cambiaria internacional, son aquéllas en que se vende o compra una divisa o moneda extranjera al contado (contra la simultánea percepción o entrega de moneda nacional] y simultáneamente se instrumenta la operación inversa (compra o venta de divisas) a término, a un mismo tipo de cambio pero con una prefijada tasa de interés, liquidable a su vencimiento mediante la devolución de la moneda nacional o las divisas percibidas originariamente en la operación de contado. Como vemos se da en este tipo de operación de pase, la situación descripta en los puntos a] y b) tratados anteriormente'".

Corrientemente este tipo de operaciones es la modalidad típica de financiación del Sector Exportador, como también de muchos inversionistas extranjeros de carácter temporal (es un dinero "golondrina") y de firmas locales que no pueden conseguir dinero en plaza (moneda del país) pero que poseen disponibilidades en el exterior (propias o de terceros), que así pueden utilizarlas temporalmente sin tener necesidad de radicarlas definitivamente en el país. 

Con un ejemplo haremos más accesible su mecánica:

Como ya dijimos ésta es una "operación de contado" y "a término" simultáneamente. Hay dos partes, una de ellas un importador argentino y la otra un Banco con el cual éste opera, a quien le propone realizar la operación de pase proveniente de un crédito que él (el importador) puede obtener en el exterior, en base a sus vinculaciones, cumplimiento y confianza ganada en sus relaciones anteriores.

 El señor Smith es el que va a prestar al Importador argentino los U$S 100.000 que éste necesita y por ello se presenta en el  Boston Bank of América, donde tiene cuenta y solicita que se gire orden de pago contra un corresponsal de éste en Argentina, por dicha suma e imponiendo como beneficiario al señor Pérez (importador argentino), por un plazo de 180 días, vencidos los cuales la suma deberá serle devuelta con más el interés estipulado. El Boston Bank de Argentina  es el corresponsal del Boston Bank of América y notifica al Sr. Pérez de la orden de pago que tiene a su orden por el período señalado. Este se notifica y expresa que tiene concedida una operación de pase por el BCRA y quiere cumplirla. En ese caso, el Boston Bank of América le compra al contado los U$S 100.000 al cambio de $ 3.50 cada uno.

El Boston Bank of América que compra al contado, paga al Sr. Pérez la suma de $ 350.000. Simultáneamente el Boston Bank of América vende a término (180 días) la suma de U$S 100.000 al señor Pérez, fijándole un cambio en esa oportunidad de $ 3,80 cada uno, con más el interés interna​cional vigente en ese momento y el Banco se obliga a entregar al señor Pérez al vencimiento y contra recibo de los $380.000, los U$S 100.000 para que éste los devuelva al señor Smith de USA, con más sus intereses, que también se determinan, quedando de esta manera cerrada la operación de pase.
d) Operación de Arbitraje

Una operación que el común denominador de la gente y en especial los profesionales, no conocemos mucho, cuyo origen es la voz francesa "arbitrage".

Esta operación no tiene que confundirse -como podría inducirse-con su sinónimo aplicado al "arbitraje legal" es decir, a la mediación, aunque si nos detenemos a reflexionar en forma metafórica no sería disparatado pensarlo así.

En las operaciones cambiarias, el arbitraje implica comprar una moneda extranjera y liquidar esa operación mediante el pago con otra moneda extranjera. Ej.: comprar D.M. alemanes y pagar con su equivalencia en dólares, tomando por supuesto el tipo de pase que corresponda.

Se usa mucho este tipo de operación cuando por razones restrictivas en un mercado, respecto de las importaciones o exportaciones, hay que triangular operaciones con terceros países. Hasta el presente, nuestro BCRA no ha puesto objeciones a este tipo de operaciones.

Para beneficiarse con las diferencias de cotización, los bancos acuden a la adquisición de valores negociables en determinadas plazas en el que su precio resulte más conveniente, desde el punto de vista de su reventa.

Este es un procedimiento de compensación entre las cotizaciones de distintas plazas, al que es habitual que echen manos los banqueros para realizar negocios de carácter financiero.

Esta operación en sí, se denomina "arbitraje" y se realiza entre otras con monedas, metales, títulos, obligaciones, y cualquier otro género de valores negociables.

"Permite al sistema el establecimiento de una nivelación armónica, entre las cotizaciones en diferentes plazas o lugares, gracias a la intercomunicación de los mercados y sus instituciones".

Este tipo de operaciones se liquidan al contado o a plazo. En el último de los casos las fechas de vencimiento deben ser observadas rigurosamente, ya que las partes contratantes están obligadas a liquidar indefectiblemente el día fijado para el vencimiento del contrato.

De esto inferimos, que el arbitraje cambiario es un contrato realizado interbancos, generalmente por cable, cuya función específica consiste en equilibrar las posiciones de cambio y compensar con divisas de las cuales se poseen excedentes los saldos negativos que puedan mantenerse en otras.
POLÍTICA CAMBIARIA EN ARGENTINA
 El Mercado Cambiario Argentino,  hasta el 10/12/83 estuvo absolutamente controlado por el Estado a través del BCRA, lo que por otra parte era absolutamente necesario ya que en mérito a la situación que entonces se había vivido (estado bélico, endeudamiento externo máximo y retracción virulenta) era una manera de evitar que a nuestra vapuleada economía le sobrevinieran males mayores.
GOBIERNO DEL Dr. MENEM
El 18 de diciembre de 1989, de la mano del entonces ministro de Economía Antonio Erman González, nuestro país comenzó a transitar la fabulosa experiencia de la libertad de los mercados.  Se produce una variación sustancial en la política cambiaria al dejarse sin efecto el sistema hasta entonces vigente de tipo de cambio único y fijo, por otro de libre valuación para la moneda extranjera.

Se pasa en los hechos, a un sistema de "flotación sucia" (libertad del mercado pero con intervención del BCRA cuando la paridad cambiaría llega a niveles no deseados para la autoridad económica) pero con el criterio de mantener la incertidumbre en la cotización del dólar.

Esa postura fue revertida por el entonces nuevo Ministro de Economía, Dr. Domingo Cavallo, quien estableció la banda de flotación cambiaria a efecto de dar certidumbre al valor del tipo de cambio.

Las medidas tomadas entonces se mantuvieron hasta Enero del año 2002 -en lo esencial-  y pueden resumirse en las siguientes:

1. Mercado único de cambios, donde pueden operar los agentes economicos sin restricción.

2. Se eliminaron todas las regulaciones a la compra y venta de divisas que efectúen las empresas a los particulares, con cualquier fin o destino.

3. La compra y venta de divisas para atender compromisos en moneda extranjera se concreta por el sector público como un agente más del mercado.

GOBIERNO DEL Dr. DE LA RUA
Se mantiene la Ley de Convertibilidad. Con Domingo Cavallo nuevamente cómo Ministro de Economía,  se modifica la citada Ley y se crea lo que se denominó “Convertibilidad Ampliada”, consistente en una Canasta de Monedas compuesta por el Dólar Estadounidense y el Euro. El valor del peso resultará del promedio simple del Dólar y el Euro, e iba a entrar en vigencia cuándo la cotización del Euro igualará al Dólar, es decir cuándo estuvieran uno a uno.

Mientras tanto, transitoriamente se establecía para el Sector Externo y destinado a tornar más competitiva las Exportaciones, un Factor de Convergencia, lo que implicó en la práctica una devaluación para el Sector Externo. Se establece, nuevamente después de 10 años, política monetaria en Argentina. 
Este Factor de Convergencia era un estimulo para las  exportaciones y un arancel para las importaciones, por lo que en la práctica era  una devaluación del tipo de cambio para el comercio exterior, ya que a los  importadores les saldría más caro importar y los exportadores ganarían más por  cada dólar vendido al extranjero.

La convertibilidad ampliada no llegó a ponerse  plenamente en vigencia porque el Euro no igualó al dólar.

Por Decreto 1570/01 y 1606/02, (nacimiento del corralito) se vuelve al control de giro de divisas.  Todas las divisas a ingresar por exportaciones deben ser ingresadas y liquidadas  en el país. La libertad en cuanto a las divisas venía del año 1991.

Para cada  importación debe requerirse autorización al BCRA para la remisión de las mismas.  Esto sigue vigente en la actualidad.
GOBIERNO DEL Dr. DUHALDE
Enero del año 2002, se abandona la Convertibilidad y se produce una Devaluación del Peso Argentino.

Se crean el Mercado Oficial y el Mercado Libre de Cambios, estableciéndose las modalidades de ingreso de divisas por exportaciones y el pago de las importaciones con intervención bancaria de acuerdo con ciertos requisitos que se imponen.
El mercado oficial  establecía un dólar a $1.40 y por ese debían liquidarse las  importaciones y  exportaciones. Esto estuvo vigente poco tiempo. Las presiones del FMI lograron  que se estableciera un mercado libre.
Mercado Único y Libre de Cambios

Se ha resuelto que, a partir del 11 de febrero del 2002, operará un Mercado Único y Libre de Cambios para todas las transacciones cambiarias, con las siguientes características:

1. El tipo de cambio resultará del libre juego de la oferta y la demanda.

2. Las operaciones de cambio sólo podrán ser efectuadas en las entidades autorizadas por el Banco Central para operar en cambios, que quedan facultadas para realizar todas las operaciones que se reglamenten por norma de aplicación, se trate de operaciones que requieran autorización previa del Banco Central o no, debiendo cumplir en todos los casos con los requisitos establecidos o que se establezcan para cada operación o concepto en particular.

3. Todas las operaciones que no se ajusten a lo dispuesto en la normativa cambiaria, se encuentran alcanzadas por el Régimen Penal Cambiario.

4. Las operaciones de venta de cambio en el Mercado Único y Libre de Cambios se realizarán contra pesos billetes. Además, se admitirá la venta de cambio contra cheque propio del solicitante o con débito a su cuenta, cuando el pago al exterior corresponda a los siguientes conceptos:

· Pagos de gastos de participación en ferias y exposiciones para la promoción de exportaciones.

· Pagos de importaciones de bienes y servicios relacionados con la importación y exportación de bienes. Los pagos de importaciones deberán ajustarse a la normativa que establezca el Banco Central.

· Pagos de obligaciones financieras por capital e intereses. En los casos que corresponda, deberá constar la conformidad del Banco Central.

· Otros pagos en concepto de servicios al exterior.

Cuando la naturaleza del servicio a cancelar, no tenga una relación directa con la actividad que desarrolle la empresa, se deberá presentar copia de los contratos originales que dan lugar a la obligación y dictamen sobre su existencia firmado por auditor externo o en su caso, de contador público, con firma certificada por el Consejo Profesional.

· Pagos de utilidades y dividendos. Se requerirá la presentación de dictamen de auditor externo certificado por el Consejo Profesional y de la conformidad del Banco Central, cuando ésta sea requerida de acuerdo con las normas vigentes al momento de la liquidación.

5. Las transferencias al exterior del sector privado no financiero, sector financiero y de empresas públicas que no dependan presupuestariamente de su respectiva administración, por servicios de capital de préstamos financieros y utilidades y dividendos, que se realicen en los próximos 90 días corridos contados desde el 11.2.02, requerirán la previa conformidad del Banco Central cualquiera sea la forma de pago. Este requisito no será necesario cuando la obligación del sector privado corresponda a: a) deudas con Organismos Internacionales, b) deudas con bancos participantes en la financiación de proyectos de inversión cofinanciados por Organismos Internacionales, y c) a deudas con agencias oficiales de crédito o garantizadas por ellas.

El Banco Central establecerá el régimen informativo por el cual se cursarán los pedidos de conformidad.

6. Las entidades financieras y cambiarias deberán dar cumplimiento a los requisitos de registro de las operaciones e identificación de sus clientes. En los boletos de compra y de venta de moneda extranjera, que se acompañan en anexo, deberá constar la firma del

cliente, quien deberá presentar documento de identidad admitido para operar con entidades financieras. Las copias de dichos boletos, que quedarán en poder de la entidad, deberán mantenerse debidamente archivadas a disposición del  Banco Central.

7. Para las personas físicas radicadas en el país se deberá registrar en la boleta de compra y venta: el número de CUIT, o en su defecto de CUIL; o en su defecto de DNI.

En el caso de turistas, se deberá registrar la fecha de ingreso al país, código de país de origen y número de pasaporte o del documento habilitante para ingresar al país.

8. Tratándose de clientes que sean personas jurídicas, previo a realizar la operación de cambio, deberán encontrarse registrados en la entidad financiera, casa, agencia u oficina de cambio, los instrumentos pertinentes con sus facultades verificadas, lo que hará a la entidad responsable de la capacidad de representación invocada por las personas que firmen el boleto.

9. Las entidades financieras y cambiarias deberán cumplir con el régimen informativo vigente.  Los incumplimientos estarán sujetos a la aplicación del artículo 41 de la Ley de Entidades Financieras.

10.Las entidades financieras y cambiarias deberán cumplir con los requisitos vigentes en materia impositiva y de prevención del lavado de dinero y de otras actividades ilícitas, como así también, ante la eventualidad de que se presuma la tentativa o existencia de transgresiones a disposiciones vigentes, dicha circunstancia se deberá poner de inmediato en conocimiento del Banco Central a efectos de adoptar las medidas pertinentes.

11.El Mercado Único y Libre de Cambios operará en el horario de 10 a 17. El Banco Central habilitará horarios especiales a solicitud de las entidades autorizadas a  operar en cambios. Dichos pedidos de autorización serán considerados como otorgados de no haber observaciones por parte de este Banco dentro de los siete días hábiles posteriores a la recepción de la nota de pedido en el Banco Central.

GOBIERNO DEL Dr. KIRCHNER y de Dra. CRISTINA FERNANDEZ DE KIRCHNER
Se continua con la política implementada en el año 2002. A pesar de que legalmente se encuentra vigente un sistema de Mercado Único y Libre de Cambio, se tratará de demostrar que en la práctica,  el gobierno, a través de la autoridad monetaria tiene una participación totalmente activa en el mercado de cambios, configurando en la realidad un sistema denominado Control de Cambios.


En la actualidad, tanto el egreso como el ingreso de divisas provenientes de las importaciones o exportaciones, así como cualquier cobro o pago originado en el comercio exterior, turismo, transferencias tecnológicas etc., deben cursarse por los Bancos del Sistema Bancario Argentino autorizados a operar en cambios.

En materia de exportaciones, los exportadores deben negociar sus divisas producto de sus ventas al exterior, en un plazo determinado con relación al embarque de la mercadería o con relación a la fecha de vencimiento pactado para la obligación de pago del comprador del exterior, y liquidar sus divisas al tipo de cambio fijado por el Estado. ( venden en U$S y cobran en pesos). El importador por su lado, tiene plazos mínimos y máximos para acudir al mercado en demanda de divisas para cumplir sus obligaciones en el exterior, previa autorización en cada paso de. BCRA.
En los años 2012, 2013 y 2014, a la par de las Restricciones al Comercio Exterior, tanto a las importaciones cómo a las exportaciones, se le ha sumado las mayores restricciones en materia cambiaria, evolucionando y mutando en estos 11 años de gobierno Kirchnerista los 

los conceptos de Comercio Exterior Administrado por el de Comercio Exterior Regulado y el de Control de Cambios por el de Cepo Cambiario, ya que las medidas adoptadas en nombre de dichos conceptos, han terminado afectando no sólo a importadores y exprotadores sino también a todo el sector productivo, industrial, y lo más drámatico a todos los ciudadanos comunes por igual.

EL FINANCIAMIENTO EN EL COMERCIO INTERNACIONAL
En el mundo actual las entidades financieras tienen un rol importante que desarrollar, y es el de  proveer de asistencia de fondos necesarios para el desarrollo del comercio internacional.

Generalmente los orígenes de los fondos prestables de los Bancos Comerciales son  dos:

      El primero, son sus propios fondos  locales y los fondos de los inversores locales que hacen colocaciones en el Banco.

Luego, el Banco utiliza esos fondos para efectuar prestamos a las particulares o empresas que lo soliciten.

Estos prestamos llamados de “fondos locales”, se colocan a quiénes lo requieran a una "tasa activa de mercado local", y por la condición propia de nuestro país resulta a veces un tanto elevada.


Esta tasa activa de mercado local como recordara usted, surge de un análisis que el Banco Comercial local deberá tener en cuenta", ya que a la tasa de interés pasiva, que le paga a sus inversores locales, debe sumarle un "spread' que es una sobretasa que representa el costo administrativo y la utilidad que el banco quiere percibir en la transacción crediticia.

Con esto conforma el nivel de ”tasas activas” para los diferentes segmentos de la producción que le solicitan la asistencia crediticia.

La segunda vía son los Fondos Externos que recibe el Banco Comercial  local, en calidad de prestamos del exterior por parte de Bancos Extranjeros.

Por lo general, estos préstamos suelen ser menos costosos ya que los niveles de tasas de los Bancos extranjeros fluctúan de acuerdo a los países de destino tomadores de préstamo  y a  los riesgos de devolución que esos países y sus bancos representan.


La tasa pasiva entonces es "internacional" y se forma por una tasa de prestamos  internacional más una sobretasa adicional que es el denominado “riesgo país”.

Luego el Banco Comercial local, a la tasa pasiva internacional le adicionara su “spread” de acuerdo a lo expresado y conformara su rango de tasas activas para prestarle a sus clientes.

Tanto puede tener necesidades de asistencia financiera un importador como un exportador.

A un exportador se le podrá asistir previo al embarque – Prefinanciación de Exportación – o posterior al embarque – Postfinanciación de exportación.
En la Prefinanciación de Exportaciones, la empresa exportadora solicitante puede pedir al Banco Comercial,  que el desembolso del préstamo se haga  en entregas parciales, de acuerdo al avance y las necesidades del proceso productivo.

En la generalidad el préstamo de Prefinanciación se efectúa en un solo desembolso por parte del Banco.

   La cancelación de este préstamo se hará en el momento en que el exportador reciba el pago de la venta externa y de  acuerdo al Medio de Pago utilizado y convenido en la negociación. ​

Los bancos Comerciales requieren a los  exportadores que solicitan estos prestamos, una serie de documentos e información necesarios  para la evaluación correcta y la ponderación del riesgo de préstamo.

Cuando el Banco procesa esa información tomara entonces la decisión dé otorgar el Préstamo en cuestión.

En la llamada Postfinanciación  de Exportación, el embarque de la mercadería ha sido realmente efectuado y el cobro de la operación es de plazo diferido al embarque.

Por ejemplo; supongamos que el exportador, realiza su negocio de venta; estableciendo con su comprador que el pago sería a 180 días de la fecha de embarque.

El exportador solicita entonces la asistencia crediticia a su Banco Comercial, ya que requiere de fondos ahora para seguir produciendo, en tanto se cumpla el plazo de cobro de la exportación.

Al vencimiento, supongamos en  el ejemplo dado, cuando se cumplen los 180 días estipulados, el exportador recibe el cobro desde el exterior y su Banco Comercial le aplica los  fondos recibidos para cancelar el préstamo y los intereses correspondientes, logrando de esa manera el exportador cancelar su obligación. Con esto se cierra el circuito crediticio del Préstamo.

Por lo general, los Bancos Comerciales no otorgan el Préstamo de Prefinanciación o de Financiación de Exportación por el  monto total de la transacción comercial, sino que lo hacen prestando un porcentaje menor al monto de la operación de exportación.

De esta forma acotan de alguna manera su exposición crediticia frente al exportador solicitante.

FINANCIAMIENTO DE UNA IMPORTACION
Los bancos también pueden prestar asistencia crediticia al sector importador. Lo pueden hacer previo al embarque de la mercadería en el exterior o luego que la mercadería a sido embarcada.

En el caso que el Importador, solicita el préstamo de  los fondos a su Banco Comercial Local y efectúa el pago al exportador de su obligación, previo al embarque, este pago es llamado "pago anticipado de futura importación”.

Podemos decir entonces en este caso que el importador a efectuado un pago anticipado sin inmovilizar fondos ya que ha sido su Banco Comercial Local quien ha efectuado el desembolso.
​

Entonces, deseo aclararle para no caer en dudas, que su Banco está haciendo dos gestiones simultaneas, otorgándole a usted un préstamo y disponiendo  de los fondos para pagar en el exterior.

De acuerdo al plazo solicitado y estipulado del préstamo, entre el importador y su Banco Comercial, el importador tendrá la posibilidad de recibir el embarque de la mercadería comprada y pagada, realizar la venta y el cobro de la misma en Argentina y finalmente cancelar su obligación con su Banco Comercial.

Sobre esta operatoria, que se suele dar con habitualidad en la actividad ,cabe aclarar que hay distintos roles de Riesgo, sobre los cuales ya he efectuado  observaciones en varias oportunidades.

Veamos cada uno de estos roles de riesgo que menciono.

Ubíquese por un momento como importador, y la pregunta es  “¿le pagaría usted a un proveedor de manera anticipada"? y ¿Qué riesgos ponderaría al respecto??.

Por el otro lado, y de la misma manera, el Banco Comercial le solicitara al  importador, determinados requisitos e información previos, para efectuar el desembolso del préstamo; ya que requerirá hacer un correcto análisis y evaluación del Riesgo en que incurre.

En el caso del Financiamiento luego del embarque de la mercadería, podemos decir que el Banco Comercial también somete la operación a una evaluación de riesgo exhaustiva y detallada.

¿Cuándo se suelen dar estos prestamos? Supongamos un caso en que una empresa industrial requiere hacer una incorporación de una maquinaria que es un bien de capital.

Con la incorporación de esta maquina la empresa tiene una mayor capacidad de producción  y también intentara obtener una mayor participación en su mercado.

Dada la envergadura de la inversión que se debe hacer, la empresa no cuenta con los fondos suficientes para esa compra..

Es allí entonces, donde el importador acude a su banco, planteando su negocio y solicitando la evaluación de la asistencia financiera para la compra externa. En Banca entonces estudiara el proyecto presentado y los antecedentes de su
 cliente y procederá a acordar la asistencia.
.

El importador pide a su Banco Comercial que el pago se efectúe luego del embarque al exportador y que simultáneamente le otorgue el préstamo, para cancelario parcialmente en cuotas accesibles, que no le ocasionen una situación de asfixia financiera.
.

Es aquí donde la asistencia crediticia tiene un rol importante y apoya la gestión emprendedora de la empresa.

 Como se ha visto,. de esa manera, se da una respuesta acorde  a la necesidad empresaria.

FINANCIACIÓN DE EXPORTACIONES
EL BICE
El Banco de Inversión y Comercio Exterior S.A (BICE) fue creado por Decreto 2703/91 como una sociedad anónima de capital estatal, cuyos accionistas son el Ministerio de Economía y el Banco de la Nación Argentina (BNA).

El BICE no concierta operaciones directamente con los exportadores e importadores. Sus clientes son las instituciones bancarias. 

Para la financiación de exportaciones a las PYMES, el trámite a seguir por los exportadores es el siguiente:
       Solicitud al banco operativo;

       Garantías o seguro de crédito (ordinario o extraordinario) que respalde el crédito;

    Aprobada la operación por el BICE, este gira los fondos a la entidad operativa, quien debe acreditarla al exportador.

      La entidad operativa es responsable ante el BICE, del cobro de los intereses y el capital (letras) y su posterior giro al BICE;

       El régimen comprende solamente la financiación de ventas al exterior de bienes de capital.
Financiamiento del Comercio Exterior
1. Financiación para la participación en ferias, exposiciones y misiones comerciales internacionales.
2. Programa de financiación de Exportaciones Argentinas

a). Prefinanciación:
Se prefinancia hasta el 100% del valor FOB de las mercaderías  a producir y exportar o del monto de los servicios.
b). Postfinanciación:
Se financian productos primarios de economías regionales (i), manufacturas de origen industrial y agropecuario, plantas industriales y obras “llave en mano” y servicios técnicos, investigaciones y estudios y la transformación, modernización, reparación y ajuste de elementos de transporte, equipos y maquinarias introducidos temporalmente en el país con ese objeto.

Créditos proveedor: 100% del valor del FOB. En operaciones de descuento sin recurso, se financiará hasta el monto cubierto por el seguro de crédito a la exportación.

Créditos comprador: 90 % del valor FOB. Se han otorgado Líneas de Crédito al Banco de Bogotá, Colombia y al Banco Centroamericano de Integración Económica (BCIE) para exportaciones a El Salvador, Guatemala, Costa Rica, Nicaragua y Honduras.

OTRAS INSTITUCIONES
En general para obtener el crédito prefinanciación, con la finalidad de destinarlo a solventar el proceso productivo, los bancos solicitan: avales, acuerdos de compra, crédito documentario u orden de compra y póliza de seguro.

El monto a otorgarse y los requisitos a solicitar además de los citados, quedan a criterio del banco.

La tasa de interés es la Prime Rate con un adicional de 3 o más puntos, que se abona al vencimiento. Los planes pueden ir de 30 días a 2 años, con vencimientos generalmente semestrales.

Para la financiación al exterior, suele requerirse el crédito documentario, póliza de seguro, caución del crédito documentario, avales, etc.

La cantidad o importe queda a criterio del banco, según la responsabilidad del solicitante.

Se puede financiar hasta el 100% del valor dela exportación.

La tasa es la Prime Rate más 3 o 4 puntos y los intereses se abonan por adelantado. Los planes son a convenir.
Los intereses también pueden calcularse en LIBOR. Los puntos que se agregan al interés sprat que depende, entre otras cosas, del riesgo del país, la calidad del importador, la solvencia del exportador, del mercado, etc.

FINANCIAMIENTO ALTERNATIVO
En Economía, hablar de crédito es asignarle a la confianza un valor en moneda de curso legal. De hecho etimológicamente, aquel término deriva del verbo latino “credere”, es decir cree o confiar.
De esta manera, la abundancia o ausencia de financiación es directamente proporcional a la seguridad que los inversores tengan, no solo de recuperar lo prestado, sino de ganar algo por su muestra de fe.

El dilema que hoy se les presenta a los inversores es que hacer con su excedente de caja. Mientras antes la opción podía ser la renta del sistema financiero, hoy, corralito e inseguridad jurídica mediante, ya no es así. Lo que sí hacen es comprar dólares o suscriben letras del Banco Central (LEBAC), pero con un alto margen de duda sobre su devolución. Un tercer mercado es el de prefinanciación de exportaciones.
La oportunidad que la crisis actual genera es la de unir el sector productivo asociado con el comercio exterior con quienes tienen liquidez y miran con recelo las ventanillas de los bancos.

Así podría renacer la prefinanciación para el comercio exterior que ofrece a los inversores los únicos “instrumentos atractivos de inversión con repago en moneda dura”.
En esta crisis, creatividad y urgencia se combinaron en el diseño de instrumentos alternativos para financiar exportaciones, porque el tradicional crédito bancario será una fuente restringida por muchos años.

PYME
El financiamiento, y no la devaluación, es el combustible que le hace falta a las exportaciones para poder despegar. Pero el crédito bancario es prácticamente inexistente desde el default y las instancias alternativas de financiamiento no parecen aún del todo consolidados.

La devaluación no soluciona todos los problemas. La perfomance exportadora depende dos veces más de la inversión y su financiamiento que del tipo de cambio.

Sin una estrategia en este aspecto se corre riesgo de  alentar una “burbuja de financiamiento cortoplacista” de exportaciones dado que las ventas al exterior son unos de los pocos negocios que ofrecen hoy algún margen de rentabilidad en el país.

ALTERNATIVAS

Actualmente, las Pymes tienen un margen limitado para vender al exterior por la falta de crédito y de experiencia en mercados externos, el impacto de los derechos de exportación (“retenciones”) y la instabilidad de normas cambiarias o aduaneras.

Si bien hay una terrible sequía de créditos estatales o privados por el default, hay alternativas de financiamiento en el mercado internacional como la carta de crédito “con cláusula roja” por medio de la cual el importador le adelanta fondos al exportador, además del factoring o el forfaiting.

En el país, se conforman de a poco fideicomisos y las AFJP comienzan a tomar su producto con calidad al comercio exterior.

Para acceder a estas herramientas, el empresario Pyme “debe buscar diferenciar su producto con calidad o precio”.

Las alternativas que están surgiendo están ligadas a la utilización de fondos de inversión de capital de riesgo pequeños, asociaciones con empresas grandes que tienen disponibilidad de fondos y que están interesadas en generar mecanismos propios de prefinanciación de exportaciones, o creación de fideicomisos.

Es decir, los empresarios pueden sustituir la falta de crédito por medio de un convenio con sus proveedores y la participación de un tercero, usando la figura del fideicomiso.

Con la escasez de fondos, la financiación cambia de eje hacia los agentes con liquidez suficiente para prestarle directamente a los que tienen necesidad de capital mediante un  mecanismo que les ofrece garantías suficientes, como un fideicomiso.

FIDEICOMISO

Es la relación de confianza entre dos personas, por la que una cede a otra la propiedad de una cosa para que la administre en beneficio de una tercera.

El fideicomisario, es el sujeto que establece un fideicomiso. Fiduciario, es el individuo, corporación o institución, por ejemplo, un banco, al que se le han entregado ciertos activos para que sean administrados en fideicomiso, basándose en un convenio de fideicomiso. Los activos debe utilizarlos o invertirlos el fiduciario de la mejor manera que sepa, en beneficio de su propietario. Los administradores y ejecutores de testamentos y fideicomisos de organizaciones son ejemplos habituales de fiduciarios. La inversión de los fondos en fideicomisos, salvo que se indique lo contrario en la escritura del fideicomiso, normalmente está sujeta a algunas restricciones legales. 

La  virtud de este instrumento “es que se trata de una figura legal que aisla un patrimonio (llamado de afectación) , por lo que el fondo es inmune a cualquier riesgo y el que  lo administra tiene instrucciones muy concretas, lo que representa una garantía muy fuerte.

La figura fiduciaria, es como un traje a medida: se arma siempre un esquema puntual para una situación determinada que exige un contrato específico.

SOCIEDAD DE GARANTIAS RECIPROCAS

Entre las herramientas disponibles están las sociedades de garantías recíprocas, las viejas sociedades de ahorro.

La SGR (sociedad de garantías recíprocas) permite que un socio protector, junto con socios partícipes, constituyan un fondo de garantías para avalar un crédito que reciben los socios partícipes, para financiar el capital de trabajo destinado a una exportación.

En cambio, las sociedades de ahorro son unidades de cuenta relacionadas con exportaciones que apuntan a financiar el reequipamiento industrial necesario para adecuarse al proceso exportador.

No solo los fondos de pensión (AFJO) pueden interesarse en invertir, sino que mucha gente genera divisas que no tiene por donde canalizar.

FACTORING

Es la liquidación de cuentas antes de su fecha de vencimiento normalmente para obtener un descuento. Algunas empresas especializadas han ideado un sistema, que consiste en una liberación de partidas de crédito contra entrega parciales de mercadería. En lugar de ser exportada toda de una vez, se deposita “en cuotas” el producto en zonas francas, para aprovechar de forma acabada su régimen.
Se consigue financiación contra el producto y contra la cobranza  moda, es decir se buscan a los inversores, y por otro lado a las empresas, y analizamos cada transacción paso a paso.

Los bancos operaban así: supongamos que un exportador pedía una prefinanciación de U$S 100.000 a un banco argentino; este a su vez le pedía financiación a uno del exterior que  exigía al exportador un deposito por la misma suma del crédito (cash collateral) en un banco de Suiza, por ejemplo, y luego le giraba los U$S 100.000 una vez concretada la operación se le devolvía el deposito.

Este sistema para las Pyme es absolutamente imposible.

CASH COLLATERAL 

Es lo que pide cualquier banco para empezar la transacción. Hoy los bancos piden un cash collateral del 100%. Es esta nueva modalidad, el exportador pone algo de mercadería para que el banco del exterior pueda hacer el primer préstamo y de esa forma empieza a girar la rueda. Existen inversores que en lugar de tener plata guardada o depositada en EE.UU al 4 % pueden optar por refinanciación con una tasa del 15 al 18 % anual: no hay riesgo y puede tener un rendimiento superior prestando la plata para cash collateral que teniéndolo afuera. Lo bueno es que se reemplaza este deposito por otra garantía a satisfacción del inversor y que deberá ser constituida antes de la entrega del primer tramo del préstamo, para cobrar el mismo.

SEGURO DE CREDITO DE LA EXPORTACIÓN

El Seguro de Crédito a la Exportación constituye un mecanismo destinado a promover el desarrollo de los intercambios comerciales que los Estados Nacionales utilizan para mejorar la competitividad de sus ventas en el exterior.

El rol vital que desempeñan las exportaciones en las economías de los países hizo que la mayoría de los Gobiernos introdujesen este instrumento de política comercial externa como parte de sus programas de ampliación y diversificación de las exportaciones.

 Ventajas.
A través del Seguro de Crédito a la Exportación, todos los exportadores pueden garantizar en sus balances, los créditos a cobrar otorgados  a compradores del exterior, mediante las coberturas contra los Riesgos Extraordinarios y Comerciales.

La póliza de Seguro de Crédito a la Exportación se ha convertido, en la mayoría de los países industrializados, en un requisito para la obtención de financiamiento de exportaciones.

Permite al sector exportador:
· La apertura de nuevos mercados minimizando el riesgo de no pago.

· Otorgar crédito directo a sus clientes.

· Ampliar sus exportaciones.

· Evitar la exigencia de costosas garantías o avales.

· Facilitar su acceso a líneas de entidades financieras.

Normas legales vigentes

Las disposiciones específicas por las que se rige en la República Argentina el seguro de Crédito a la Exportación están contenidas en la Ley Nº 20.299, los Decretos Nº 3145/73 y 1803/94 y el Convenio de Administración entre la ex Secretaría de Comercio e Inversiones y el BICE.

El Banco BICE es la autoridad de aplicación del Régimen de Seguro de Crédito a la Exportación contra los riesgos extraordinarios, por cuenta y orden del Estado Nacional. 

Mandataria

Con el establecimiento del régimen del Seguro de Crédito a la Exportación en los años 60, se creó la Compañía Argentina de Seguros de Crédito a la Exportación S.A. (CASCE) a través de la unión de 141 compañías de seguros que operaban en el mercado argentino, suscribiendo con el Estado Nacional un Contrato de Mandato a los efectos de actuar como vehículo administrativo en las propuestas de cobertura de Riesgos Extraordinarios que efectúan los exportadores y en la emisión de las pólizas correspondientes, asumiendo por su cuenta el otorgamiento de coberturas contra los Riesgos Comerciales.

En la actualidad son 116 las compañías de seguro argentinas y extranjeras que integran el capital accionario de la CASCE.

Riesgos cubiertos

Riesgos Extraordinarios

· Desastres naturales de carácter catastrófico, guerra civil o internacional declarada o no, revolución, sublevación, confiscación, expropiación, prohibición de importar o cancelación no imputable al comprador de una licencia de importación que impida el pago de la deuda o la adquisición de la disponibilidad jurídica de la mercadería por el comprador extranjero.

· Dificultad en la transferencia de divisas que importe demoras en la percepción por el asegurado de cualquier suma adeudada, cuando el obligado al pago haya cumplido con los actos necesarios para efectuarla.

· Moratoria de carácter general que impida demandar el cumplimiento de la obligación.

· Suspensión o rescisión del contrato, provocada por alguno de los eventos previstos en los incisos a), b) y c) precedentes o imposibilidad de darle cumplimiento, como consecuencia del acaecimiento de tales eventos o de actos del Gobierno del país del deudor o de acto unilateral o arbitrario de resolución del deudor cuando éste o su garante es el Estado o una entidad a la que la Autoridad de Aplicación la atribuya carácter público.

· Incumplimiento del pago cuando el comprador o su garante es el Estado o una entidad a la que la Autoridad de Aplicación le atribuya el carácter público.

· Desastres naturales de carácter catastrófico, guerra civil o internacional declarada o no, revolución, sublevación, confiscación, prohibición de ingresar o cancelación no imputable al asegurado de una licencia de reexportación que causen daños o la pérdida de la disponibilidad jurídica o material de los bienes.

· Ejecución indebida de garantías, falta o demora en el reintegro de las cauciones de ejecución de contratos, mantenimiento de oferta y anticipos que le sean requeridos a empresas argentinas para participar en licitaciones públicas internacionales, por razones no atribuibles al incumplimiento de las obligaciones contractuales por parte de la empresa argentina.

· A título de garantía, los créditos por capital e intereses, que los bancos o entidades otorguen para la prefinanciación y financiación de operaciones de exportación o conexas a las mismas, a juicio de la Autoridad de Aplicación.

Riesgos comerciales

Protege a las empresas exportadoras contra la imposibilidad de cobrar todo o parte del crédito otorgado, como consecuencia directa y exclusiva de la insolvencia o de la mora prolongada en el incumplimiento de las obligaciones del comprador.

Plazos

En general hasta 8 años y medio, dependiendo de la naturaleza del producto exportado.

En el caso de operaciones a la vista, también se cubren los riesgos extraordinarios, ya que el exportador se ha desprendido de la mercadería sin haber cobrado su precio y puede sufrir los perjuicios de un impago.

Operaciones susceptibles de cobertura 

· Las exportaciones de bienes y/o servicios, admitiéndose la extensión de la cobertura a los materiales y servicios extranjeros incorporados a la exportación,  como así también los gastos locales relacionados con la exportación y financiados desde Argentina.

· El proceso de producción de bienes destinados a la exportación.

· Las exportaciones de obras.
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�	 Si las partes desean incluir en las obligaciones del vendedor riesgos y costos del manejo de la mercancía desde la terminal de transporte hacia otro lugar (almacén, bodega, etc.), dentro o fuera de la terminal de transporte, se recomienda el uso de los términos DAP o DDP.
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CONTROL DE CAMBIOS

* Es un tipo de cambio fijo.

* Fijado arbitrariamente por el Gobierno Nacional.

*Se monopoliza la oferta monetaria.

* Negociación obligatoria de divisas.








